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Allgemeines

Energieerzeugung und Energielieferung zéahlen immer noch zu den sichersten und
zukunftstrachtigsten Unternehmungen und Dienstleistungen in allen modernen In-
dustriestaaten

so auch in Deutschland. Die Bilanzen und jahrlichen Geschéftsberichte der Energie-
unternehmen sprechen fir sich.

Am erfolgreichsten waren bislang die Energieerzeuger und Energielieferanten, die
ihre Kunden Uber eigene Versorgungsleitungen (eigene Leitungssysteme) auf der
Basis langfristiger Abnahmevertragen belieferten.

Dazu zahlen insbesondere die Lieferanten von Strom, Gas und Fernwarme.

Unter diesen Vorzeichen ist die DNW ,Die Nahwarmeversorgung®“ der ADVISOR
GmbH angetreten, in den exklusiven und bislang kaum gestorten Zirkel absolut ge-
winnorientierter Energie- und Warmeversorgungsunternehmen erfolgreich ein-
zutreten.

Zwischenzeitlich ist erhebliche Bewegung in die Energiemarkte gekommen. Die
Leitungsmonopole von Strom- und Gaslieferanten brechen auf. Neue Konkurrenten
bereichern den Markt und bieten den Endabnehmern die Wahl der fir sie vermeint-
lich vorteilhaftesten Anbieter.

Auch auf dem Gebiet des Energiecontractings und der lokalen Warmelieferung for-
miert sich zusehends der Wettbewerb. Hier engagieren sich insbesondere die
Brennstoff- und Fernwarmelieferanten, einzelne Stadtwerke, aber auch Hersteller
und Installateure von Energieerzeugungsanlagen.

Gerade im Eindruck dieses stetig wachsenden und teilweise schon recht massiven
Wettbewerbs bewahrt sich tagtaglich die innovative Ausrichtung des Energie- und
Warmelieferungskonzeptes der DNW mit seiner absoluten Unabh&ngigkeit von
Herstellern, Produkten und Brennstoffen und der festen Einbindung der gesamten
SHK — Branche durch Vergabe von Planung, Lieferung, Installation und Wartung an
unabhangige, fachkundige Dritte.

B Die absolute Positionierung der DNW als reiner Dienstleister, frei von jedem eige-
nen Interesse an Planung, Produktion und Installation von Energieerzeugungsan-
lagen oder der Lieferung von Brennstoffen, festigt anhaltend das Vertrauen ihrer
Kunden in ihr innovatives Energie- und Warmelieferungskonzept, unterscheidet
die DNW elementar von praktisch allen ihren Mitbewerbern und verschafft ihr so-
mit ganz erhebliche Wettbewerbsvorteile.
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Das Unternehmen

Die DNW Die Nahwarmeversorgung der ADVISOR GmbH verflgt Uber ein rund
10jahriges Erfahrungspotential auf dem Gebiet der Erzeugung und Lieferung von
Warmeenergie, aber auch von Strom, Luft und von Kalte sowie Uber detaillierte
Kenntnisse der Energiemarkte und der gesamten deutsche Sanitér- und Hei-
zungsbranche (SHK).

Die DNW verfolgt grundsatzlich die gleiche, erfolgreiche Strategie aller Energieliefe-
rer: langfristige Versorgungsanbindung ihrer Kunden an feste Versorgungsleitungen.
Bei der DNW stehen daflr: langfristige und gesicherte Energie- und Warmeversor-
gungsvertrage und die Energieerzeugung in unmittelbarer Nahe ihrer Kunden.

Grundsatzlicher Geschaftsgegenstand der DNW ist die Produktion und Lieferung von
Warme aus DNW - eigenen, modernen, energiesparenden und umweltfreundlichen
Heizkesselanlagen fuhrender Hersteller.

Darlber hinaus deckt die DNW als Contractor mit ihrem umfassenden Dienstlei-
stungspaket und ihrer erfolgreichen Marketingstrategie nahezu alle Geschéftsfelder
der gesamten Haus-, Gebaude- und Versorgungstechnik wie folgt ab:

u Vergabe von Planung, Lieferung, Installation und Service von
Energieerzeugungsanlagen und andere Anlagen der Haus-, Gebaude und
Versorgungstechnik an fachkundige Dritte

u Vergabe oder eigenverantwortliche Ubernahme der Finanzierung und
Beschaffung der Refinanzierungs- oder Investitionsmittel

| eigenverantwortliche Betriebsfiihrung von Energieerzeugungsanlagen
| eigenverantwortliche und permanente Uberwachung und Kontrolle

| eigenverantwortliche Datensammlung und —speicherung

| eigenverantwortliche Auswertung und Analyse

| eigenverantwortliche Friiherkennung und Schwachstellenermittiung

| eigenverantwortliche Energielieferung und Energieverkauf

u usw.
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Die Geschaftsfihrung
Konsul o. Ex. Joachim Brendel

Joachim Brendel vertritt schwerpunktmaRig die kaufmannischen und juristischen
Belange des Unternehmens.

Er verfugt Gber jahrzehntelange Erfahrung im Aufbau und der Fortentwicklung inno-
vativer Produktions- und Dienstleistungsunternehmen und in der Durchsetzung ge-
winnorientierter Marketingkonzepte.

Konsul 0.Ex. Joachim Brendel hat mal3geblichen Anteil am innovativen Marketing-
konzept des Unternehmens ,, Der DNW Partnerkreis” und an der Entwicklung und
juristischen Abstimmung der inzwischen richtungsweisenden und bundesweit héchst
anerkannten Warme- und Energieversorgungsvertrage der DNW.

Konsul 0.Ex. Joachim Brendel wird bei diversen Design- und Entwicklungsobjekten
sowie Patent- und Gebrauchsmustern als Erfinder benannt, halt auch eigene Patente
und Schutzrechte und ist Mitglied des Bundesvorstandes der VMU, Vereinigung
Mittelstandischer Unternehmer e.V.
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Die Mitarbeiter

Eine kleine aber umso effizientere Mannschaft hochqualifizierter, meist diplomierter
Fachingenieure mit gro3em Erfahrungspotential auf den Gebieten der Warme- und
Energieerzeugung und der Entwicklung innovativer Warmeerzeugungsanlagen, er-
ledigt in enger Zusammenarbeit mit externen Forschungs- und Entwicklungsunter-
nehmen, Universitaten, Partnerunternehmen, qualifizierten Fachberatern sowie den
vielen Herstellern, Planern und Fachhandwerksbetrieben der bundesdeutschen Hei-
zungs- und Haustechnikbranche, zuverlassig und in optimaler Weise die an sie ge-
stellten Aufgaben.

Die hochgradige Automatisierung der jeweiligen Betriebs- und Uberwachungspro-
zesse sowie die stete Reduktion und Optimierung aller ihrer notwendigen Organisa-
tions- und Verwaltungstatigkeiten befahigt die DNW in der Zukunft, zuverlassig
steigende Jahresumsatze mit einem absolut optimierten und geringkdpfigen Mit-
arbeiterstab zu realisieren.

Der Vertrieb

Neben den Vertriebsaktivitaten unternehmenseigener Spezialisten ihres Fachgebiets
wurde der externe und fur die DNW weitestgehend kostenneutrale Gesamtvertrieb
des DNW Konzepts sogenannten Beratungsagenturen der ,ADVISOR GmbH"
Ubertragen, die mit einer standig wachsenden Zahl Giberwiegend freiberuflicher
Energieberater eine flachendeckende, sinnvolle und effektive Vertriebs- und
Lizenzvergabekonzeption entwickelt (Lizenzierte Energieberater DNW).

Zudem sind in das Gesamtvertriebskonzept im Rahmen des neu geschaffenen ,DNW
Partnerkreises” viele bundesdeutsche Hersteller, Handler, Fachhandwerksbetriebe
sowie Planungs- und Vergabebiros partnerschaftlich eingebunden. Auch deren Zahl
wird im Rahmen der expandierenden Vertriebsbemihungen weiterhin erheblich und
damit flachendeckend anwachsen.

B Grundpramisse des gesamten Vertriebsgeschehens bildet die Vermeidung
energieerzeugungsfremder Kosten und Leistungen zur Stabilisierung konkur-
renzfahiger und absolut marktgerechter Warme- und Energiepreise.
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Der Markt

In Deutschland entfallen ca. 44% der jahrlichen Gesamtenergie auf sogenannte
Kleinverbraucher (ohne GroRindustrie). Ca. 80% dieser Energie wird nur zum Be-
heizen von Gebauden und zum Beheizen von Brauchwasser eingesetzt. Etwa 40 -
50% der hierzu eingesetzten Heizkesselanlagen gelten, allein in Deutschland - West,
als veraltet, umweltschadlich und als Energieverschwender.

Die Situation in Deutschland - Ost zeigt sich noch dramatischer. Neben den veral-
teten Heizkesselanlagen befinden sich die weit verbreiteten Fernheizkraftwerke und
deren Leitungsnetze in geradezu hoffnungslosem Zustand. Der technische und 6ko-
nomische Instandhaltungs- und Investitionsstau ist im hochsten Mal3e besorgniser-
regend.

Die Bundesregierungen haben bereits seit langerem mit einer verscharften und
langfristig angelegten Umweltgesetzgebung reagiert. Danach miisse allein die CO2
Emissionen zunéachst bis zum Jahr 2005 um 25% und der Energieverbrauch, insbe-
sondere von Heizkesselanlagen drastisch gesenkt werden

Weitere Mal3nahmen der Bundesregierungen zur notwendigen Energieeinsparung
und zur CO, Minderung setzten diese Entwicklung fort:

B [nkrafttreten der neuen WSchV (Warmeschutzverordnung)

B Novellierung der Heizungsanlagen - Verordnung

B Novellierung der Kleinfeuerungsanlagen - Verordnung mit Umsetzung der EG-
Wirkungsgradrichtlinie und neuen Nachrustpflichten fur Altanlagen, usw.

Mit einer permanenten Fortschreibung und Verscharfung der Verordnungen und
Auflagen ist zukunftig zu rechnen.

Altere Heizkessel konnen aber diese Auflagen technisch nicht mehr erfillen.

Das heifdt: "AUS" fur mehr als 6 Millionen veralteter
Heizkesselanlagen in Deutschland |

Der Gesetzgeber und die Schornsteinfeger
sorgen schon daftr!

Eigentlich eine grandiose, staatliche Anschubhilfe,
die enorme Investitionen und Umsétze in der
gesamten Heizungsbranche auslésen mufite.

Dem ist aber leider nicht so.

B Trotz dieser staatlich verordneten MalRnahmen wird es ndmlich nicht zwangslaufig
zu einer erheblichen Umristung alter Heizungsanlagen kommen.

Warum?
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B Weil es fur den Immobilieneigentiimer keine erheblichen, finanziellen oder steuer-
lichen Investitionsanreize mehr gibt

B Weil der Immobilieneigentiimer Neuinvestitionen in Energie- oder Heizungsanla-
gen und speziell in Heizkesselanlagen aufgrund gesetzlicher Vorschriften nicht
sofort auf seine Mieter umlegen darf

B Weil dem Immobilieneigentiimer der erhdhte Verbrauch alter Anlagen egal ist, da
er den eigentlichen Energieverbrauch voll auf die Nebenkosten bzw. Mieter umle-
gen darf

B Weil die gesetzlichen Sanktionen viel zu schwach sind, als dass sie den Immobi-
lienbesitzer zum Umdenken zwingen kdnnten

B Weil bei dem Immobilieneigentimer oft die Geld- oder Kreditmittel und bei den
Kommunen oft die Haushaltsmittel fehlen

B Weil der Immobilieneigentiimer mit seinem guten Geld etwas Besseres anfangen
kann, sofern er es denn zur Verfiigung hat

B Weil sich fir den Immobilieneigentiimer eine finanzielle Investition in eine neue
Energie-, Heizkessel- oder Heizungsanlage einfach nicht rechnet

Hier liegt aber in Deutschland, allein an alten Heizkesseln, ein Umristungspotential
von mehr als 41 Milliarden EURO brach!

Quelle: Bundesministerium fir Forschung und Technologie

In Deutschland - West sind derzeit namlich mindestens 3,5 Mio. und in Deutschland -
Ost umgerechnet ca. 3 Mio. Heizkessel alter als 10 Jahre oder sogar ganzlich veral-
tet. (Neuwert: ca. 41 Milliarden EURO)

Und jahrlich kommen ca. 275.000 weitere dazu. (Neuwert: ca. 1,75 Milliarden
EURO), weil natdrlich jahrlich eine weitere Anzahl von Heizkesseln das Alter von 10
Jahren Uberschreitet.

Von den veralteten Heizkorpern, Ventilen, Steuerungen und Warmeverteilungsanla-
gen gar nicht zu sprechen. Da kommt leicht noch einmal mehr als die doppelte Sum-
me zusammen. Wir sprechen also von einem brachliegenden Markt mit weit Gber 102
Milliarden EURO Gesamtvolumen!

Quellen: Bundesministerium fir Forschung und Technologie, deutsche Bausparkas-
sen, Fachverbande des Heizungsgewerbes
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Das sind aber nur die in der Bundesrepublik bereits vorhandenen Altanlagen

Gerade auch in den vielen tausend jahrlichen Neubauten in Deutschland ist der zu-
kiinftige Bedarf an modernen, energiesparenden und umweltfreundlichen Energie-,
Heizungs- und Heizkesselanlagen enorm:

Eigentumswohnungen, Mehrfamilienhauser, Reihenhauser, Buro- und Verwaltungs-
gebaude, kommunalen Liegenschaften, Schulen, Krankenhauser, Alten- und Pflege-
heime, Gewerbe- und Industriekomplexe, etc.

Hier stehen nicht nur die Investitionskosten im Vordergrund. Vielmehr sind die Im-
mobilienbesitzer auch daran interessiert, eine optimale Energie- oder Warmever-
sorgung ohne eigenen finanziellen Aufwand und ohne eigenes Betreiberrisiko zu
realisieren - besonders dann, wenn sie dadurch alle Kosten fur Anschaffung, Erhal-
tung und Betrieb in vollem Umfang und ohne jeden Abzug als Betriebs- oder Mietne-
benkosten an ihre Mieter durchreichen konnen.

B Eine komplette und unmittelbare Weiterberechnung aller Warmekosten an die
Mieter, einschlie3lich der Investkosten, ist nach derzeitiger Gesetzeslage nur dann
maoglich, wenn die Immobilienbesitzer selbst keine Eigentiimer der Warmeer-
zeugungsanlage sind, also nur dann, wenn die Immobilienbesitzer die Warme von
Dritten einkaufen.

Den gesamten technischen Aufwand und den problembehafteten Betrieb einer
Energie- oder Heizungsanlage uberlassen die Immobilienbesitzer deshalb gerne
fachkundigen Dritten. Nicht nur moderne, energiesparende und umweltschonende
Heizkesselanlagen sind mit ihrer Steuerungstechnik fiir den Laien recht kompliziert!

Da ist oft auch der Hausverwalter oder der altbekannte Hausmeister vollig Uberfor-
dert!

Von alledem profitieren die DNW und lhre Partner in der gesamten deutschen SHK
Branche (Sanitar, Heizung, Klima etc.).

Wie?

Durch das "DNW — Energie- und Warmelieferungskonzept" und durch seine einzig-
artige, nach allen Seiten offene Marketingstrategie:

"Der DNW Partnerkreis"

Kunde SHK - Branche

DNW

Das Prinzip des Energie- und Warmelieferungskonzepts der DNW ist denkbar
einfach
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Die DNW bietet ihren Energie- oder Warmekunden an, dass sie in deren Immobilien
neue, energiesparende und umweltschonende Heizungs- oder Energieerzeugungs-
anlagen installieren und betreiben kann, ohne dass die Kunden daflr auch nur einen
Cent selbst investieren oder sich in der Folge um deren laufenden Betrieb, Instand-
haltung oder Service kimmern mussen!

Komplett mit allem notwendigen Zubehor: z.B. Warmwassererzeuger, Verteilung,
Heizkorper, Kélte-, Klima- oder Liftungsaggregaten, Kaminsanierung, Brennstoffla-
ger, etc.!

Und dazu noch Anlagen mit optimaler, bislang unerreichter Betriebs- und Versor-
gungszuverlassigkeit.

Ganz gleich, ob diese Energie- oder Heizungsanlagen fur ein Neubauvorhaben ge-
dacht sind oder ob nur alte Anlagen gegen neue ausgetauscht werden sollen.

Dieses Angebot der DNW gilt prinzipiell fir alle Warme- oder Energieerzeugungsan-
lagen: fur Heizungsanlagen, Hausanschlussstationen (Fernwérme), Heizhauser,
Heizkraftwerke, Nah- und Fernwarmenetze, Kraft - Warme - Kopplungsanlagen
(BHKW's), Luftungs-, Klima-, Kalte- oder Gefrieranlagen, aber auch fur viele andere
Anlagen der Haus- und Gebaudetechnik, wie z.B.: Wasseraufbereitungsanlagen,
Pressluftanlagen, usw.

Das Dienstleistungsangebot der DNW ist in der neueren Fachsprache auch bekannt
als: Betreibermodell mit Drittfinanzierung, Energie - Contracting oder durch ahnliche
Umschreibung.



ID 091 DNW Grundsatzdarstellung0203 1.1.doc Seite 10 von 30

B Die DNW betreibt also viele einzelne Energieerzeugungs-, Heizkessel- oder Kraft-
Wwarme-Kopplungsanlagen (BHKW's) jeweils unmittelbar in den Gebauden ihrer
Kunden. Die Anlagen verbleiben dabei aber standig im Eigentum der DNW oder
ihres Refinanzierers. Die Anlagen selbst werden im Auftrag der DNW durch
externe Fachunternehmen geplant, installiert und gewartet.

B So kénnen sowohl vorhandene, veraltete Anlagen der Kunden bequem gegen
neue ausgetauscht als auch Anlagen in Neubauobjekte installiert werden.

B Die DNW folgt ebenso dem in Deutschland vorherrschenden Verbraucherverhal-
ten "Zentralheizungen direkt in den Gebauden” und nutzt konsequent die Vorga-
ben des Gesetzgebers.

B Die DNW Kunden werden durch Warme- bzw. Energieversorgungsvertrage langfri-
stig gebunden. Die Anlagen selbst werden von der DNW betrieben und, soweit
gewulnscht und vereinbart, per Computer und moderner Datentechnik rund um die
Uhr ferniberwacht und gesteuert.

B Die erzeugte Warme, der Strom, die Kélte oder die sonstige Energie wird in die
bereits gebaudeseitig vorhandenen Verteilungssysteme (Heiz-, Strom-, Kaltelei-
tungen, etc.) eingespeist. Die Energiemenge wird an den vertraglich definierten
und geeichten Ubergabestellen gemessen und kontinuierlich an den Kunden ver-
kauft.

B Dabei wird die permanente Leistungsbereitstellung durch einen feststehenden
Grund- oder Leistungspreis, die kundenseitige Energieabnahme durch einen ver-
brauchsabhangigen Verbrauchs- oder Arbeitspreis dargestellt.

B Mit ihrem System der "Nah - Warme" ist die DNW den teilweise vorhandenen gro-
Ren Fernwarmekraftwerken weit Uberlegen: kurze Leitungswege, kein Energiever-
lust, kaum Flachenverbrauch, minimale Personalkosten, reduzierte Investitionsko-
sten.

Ergebnis: geringere Energiekosten, Ressourcenschonung, Entlastung der Umwelt,
absolut Uberzeugende, konkurrenzfahige Energiepreise.
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Die DNW Ubernimmt als verlasslicher Partner die volle Verantwortung fur die Warme-
oder Energieversorgung ihrer Kunden - durch wirtschaftliche und individuell auf
Mensch, Objekt und Umwelt abgestimmte, hdchst effiziente und stets
mal3geschneiderte Losungen

B Die Bundelung und Auslagerung von Investitions-, Finanzierungs- und Betreiber-
leistungen in die Hand der DNW als Contractor entlastet den Immobilienbesitzer
sowohl bei Neubauten als auch bei Sanierungs- oder Modernisierungsmafnah-
men von kostenintensiven Faktoren, betriebsfremden Problemen und kaum kalku-
lierbaren Betreiberrisiken und erhalt ihm zudem auch in Zeiten knapper Mittel fi-
nanzielle Spielrdume.

Warme- oder Energielieferung durch die DNW heif3t:

Wirtschaftlichkeit, Umweltschutz, neueste und zukunftssichere Technologien, CO.-
und Schadstoffminderung, Ressourcenschonung und Erhéhung der Lebensqualitat
mit bezahlbarer Warme- oder Energieversorgung in absoluten Einklang zu bringen.
Verringerter Brennstoffbedarf, hohe Wirkungsgrade, gunstige Einstandspreise flr die
genutzte Priméarenergie und dadurch attraktive Energie- oder Warmekosten sind fr
die DNW selbstverstandlich.

B |hre optimalen Versorgungslosungen mit stets frei gestaltbarem Leistungsumfang
beinhalten ebenso Nah- wie Fernwarmekonzepte, gebaudebezogene und BHKW
Konzepte, wie auch vergleichbare Lésungen zur Strom-, Luftungs-, Klima-, Kalte-
oder Pressluftversorgung.
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Schlussig wird das DNW Konzept aber erst durch die liickenlose Einbindung aller
Beteiligten der bundesdeutschen Energie-, SHK- und insbesondere der gesamten
Heizungsbranche, in eine nach allen Seiten und in jeder Hinsicht offene Unterneh-
mensphilosophie: "Der DNW Partnerkreis".

Partner der DNW sind deshalb ebenso alle Hersteller oder Lieferanten moderner
Energie- oder Heizungsanlagen wie alle Fachhandler, Fachplaner, Installations- und
Servicebetriebe fur Energieerzeugungsanlagen, hier insbesondere Heizungen, und
alle privaten oder kommunalen Energie- oder Brennstofflieferanten.

Ergebnis: schnelle, flichendeckende Umsetzung des DNW Konzepts, fachkompe-
tente Beratung, Planung, Installation, Service und Vertrieb.

Zukunftstrachtig wird das DNW Konzept durch die kompromisslose, glaubwirdige,
dauerhafte und langfristige Umsetzung dieses Partnerschaftsgedankens.

Die DNW produziert und verkauft nur Warme und Energie - sonst nichts!

Alles andere, wie: Planung, Lieferung, Installation, Service, Brennstoff, etc. wird von
ihr per Ausschreibung und Auftrag zu branchentblichen Bedingungen an fachkun-
dige Branchenunternehmen vergeben.

B Deshalb ist die DNW mit ihrem Energie- und Warmelieferungskonzept als reiner
Dienstleister ein hochinteressanter Partner fur die gesamte SHK und Heizungs-
branche - und kein Konkurrent.

Dank profunder Markt- und Branchenkenntnis, einem erstklassigen Team eigener
Professoren, Fachingenieure, Techniker und Berater sowie einem durchdachten
Marketingsystem, ist es somit der DNW mdglich, ihre Kunden zukunftig mit absoluter
Fachkompetenz, modernster Technik und konkurrenzfahigen Energie- oder Warme-
preisen zu Uberzeugen, sie mit langfristigen Energie- oder Warmeversorgungsver-
tragen zu binden, umfassende "Leitungsnetze" zu unterhalten und enorme Mengen
an (Warme) -energie zu liefern.

Dabei wird die DNW zukunftig Betriebsergebnisse erzielen, die den grof3en Energie-
lieferanten um nichts nachstehen.
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Auf den Punkt gebracht

B Die DNW liefert Warme, bei Bedarf auch Strom und auch Kalte, als komplette
Dienstleistung.

B Dazu lasst sie bei ihren Kunden, vor Ort, moderne, energiesparende und umwelt-
gerechte Warme- oder Energieerzeugungsanlagen installieren, die sie selbst fi-
nanziert, betreibt, edv-gestitzt tberwacht und instand halten lasst.

Der Vorteil fir DNW Kunden

B Wegfall von Investitions-, Wartungs- und Instandhaltungskosten

B kein Kapitalaufwand und keine Kapitalbindung

B kein Betriebsrisiko

B volle Durchreichung aller Warmekosten als Betriebs- oder Mietnebenkosten
B optimale Versorgungssicherheit

B wirtschaftlich attraktive Energieversorgung

Der Vorteil fur die Umwelt

B Geringerer Brennstoffeinsatz

B Ressourcenschonung

B Verringerung der CO, -Emissionen

v umweltschonende Energieversorgung
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Das Marketingkonzept

"Der DNW - Partnerkreis"

Kunde SHK Branche

DNW

DNW - Partner sind grundsatzlich alle namhaften Hersteller, Lieferanten, Fachplaner,
Installateure und Servicebetriebe fir Energie- oder Warmeerzeugungsanlagen (z.B.
Heizungsanlagen) sowie alle privaten und kommunalen Energie- oder Brennstoff-
lieferanten in der gesamten Bundesrepublik Deutschland, insbesondere also alle
Fachhandwerker und Fachunternehmen fiir moderne, energiesparende und um-
weltschonende Energie- oder Heizungsanlagen, deren Planung, Lieferung, Instal-
lation und Wartung.

Diese Partnerschaft entsteht nicht etwa durch komplizierten Vertrag oder satzungs-
gebundene Regelungen. Vielmehr ist sie das geradezu zwingende Ergebnis der ver-
bliffenden DNW Marketingstrategie:

Die DNW ist vollig offen fur alle Branchenbeteiligten, insbesondere fur alle Produkte,
Hersteller, Lieferanten, Planer, Installateure und Brennstoffe.

Die DNW ist insoweit unabhangig und neutral gegeniber allen Branchenbeteiligten,
d.h. sie hat keine Marken-, Handler-, Brennstoff- oder Lieferbindungen oder -ver-
pflichtungen.

Die DNW verfolgt als reiner Dienstleister keine anderen Interessen als die der
Warme- oder Energielieferung.
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Die DNW vergibt stdndig Auftrage zur Planung, Lieferung, Installation und Wartung
von Energie- oder Heizungsanlagen an die gesamte Branche sowie Lieferauftrage an
Brennstoffhandler

Die DNW steht aber ebenso umgekehrt ihren Partnern fir deren Kunden bzw. fur
dort bereits vorliegende Auftrage zur Verfliigung - insbesondere allen Fachplanern,
Fachhandwerkern und Fachunternehmen der SHK Branche.

B Die DNW plant, liefert, installiert und wartet die Energieerzeugungsanlagen also
nicht selbst und produziert oder handelt auch keine Brennstoffe. Sie Uberlasst das
alles vielmehr ihren Partnern. Sie ist demnach als reiner Dienstleister gerngese-
hener Partner der Branche - und kein Konkurrent.

An den beachtlichen Materialmengen, allein z.B. fir die von der DNW zu vergebenden Heizungsan-
lagen (ca. 65% der Gesamtinvestitionen) sind die Heizungsanlagen- und Kesselproduzenten sowie
die Fachhandler ebenso interessiert wie die Brennstofflieferanten an dem zu erwarteten Volumen an
bendtigtem Brennstoff (Ol, Gas, Fernwarme oder anderer) bzw. die Planer und die Heizungsfachbe-
triebe an den Planungs-, Installations- und Wartungsauftragen.

Bei einem unterstellten Investitionsvolumen von rund 26 Mio. € werden z.B. ca.16,62 Mio. € Heizungs-
material benétigt, wird jahrlich ca. 20 Mio. Liter Heizdl verbraucht, (Gas ist dabei unmittelbar vergleich-
bar) und es werden fiir rund 9 Mio. € Installationsleistung zu vergeben sein.

Die sich hieraus ergebenden jahrlichen Einnahmen aus Warmelieferungen durften sich dabei um 10,3
Mio. € bewegen.

Bei Investitionsvolumina in H6he von rund 153 Mio. € wird ca. 99,7 € Mio. Heizungsmaterial benétigt,
werden jahrlich ca. 102 Mio. Liter Heizol verbraucht, (Gas ist dabei unmittelbar vergleichbar) und es
werden fur rund 53,7 Mio. € Installationsleistung zu vergeben sein.

Die jahrlichen Einnahmen der DNW aus Warmelieferungen dirften sich dann dabei insgesamt um
61,3 Mio. € bewegen.

Bei erfolgreicher Losung der beachtlichen Finanzierungsproblematik sind, angesichts der exorbitan-
ten, brachliegenden Marktpotentiale, langerfristig Investitionsvolumina in H6he von 500.000.000,00 €
durchaus realistisch. Analog potenzieren sich die Anteile an benétigtem Heizungsmaterial,
Planungskapazitat, Installationsleistung und Brennstoff.

Der enorme, bundesdeutsche Energie- und Warmemarkt bietet der DNW zukiinftig fast unbegrenzten
Spielraum fiir weitere, erhebliche Investitionsvolumina, mit der sie ihre Marktposition festigen und aus-
bauen kann.

B Zur Losung der héchst komplexen Refinanzierungsthematik hat die DNW unter-
schiedliche Modelle zur Eigenkapitalstarkung, Fremdfinanzierung und Beteiligung
entwickelt

Neben der Griindung einer eigenstandigen Leasinggesellschaft kooperiert sie erfolg-
reich mit namhaften, bundesdeutschen Banken, Refinanzierern und Leasinggesell-
schaften und bietet externen Investoren variable Formen der Beteiligung.
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Das DNW Marketingkonzept "Der DNW Partnerkreis”

B fordert bundesweit Auftrage, Umsatze sowie Handwerks- und Dienstleistungen
des ortlichen Mittelstandes und der Industrie

B sichert bundesweit vorhandene und schafft neue Arbeitsplatze im 6rtlichen Han-
del, Handwerk und der Industrie

B verschafft bundesweit den Kommunen vor Ort zusétzliche Gewerbesteuereinnah-
men und Abgaben, besonders dann, wenn sie selbst oder 6ffentliche Auftraggeber
Energie- oder Warmelieferungsvertrage mit der DNW abschlieRen

Far alle DNW - Partner gilt daher gleichermalf3en:

Die Teilnahme am DNW Konzept sichert langfristig und in hohem Mal3e eigene Auf-
trage, Umsatze, Gewinne, Arbeitsplatze und beachtliche Marktanteile.

In dieses Marketingkonzept "Der DNW Partnerkreis"

kann die DNW bundesweit allein mehr als 30.000 fachkundige Installationsunter-
nehmen fur Heizkesselanlagen, Tausende von Fachplanern sowie eine Vielzahl von
namhaften Heizkesselherstellern, Fachhandlern, Stadtwerken, private und kommu-
nale Fernwarme- oder Brennstofflieferanten sinnvoll einbinden. Sie alle dienen der
DNW nicht nur als Vertriebspartner. Vielmehr nutzen sie selbst auch umgekehrt das
DNW Konzept als verbluffende Verkaufs- und Finanzierungshilfe fir eigene, bereits
vorhandene Objekte.

DNW - Partner

bieten ihren Kunden, also den Energie- oder Warmeabnehmern, eine moderne,
energiesparende und umweltschonende Energie- und Warmeversorgung mit optima-
ler, bislang unerreichter Betriebs- und Versorgungssicherheit.

DNW - Partner

planen, liefern, und installieren ihren Kunden, also den Warmeabnehmern, neue,
energiesparende und umweltschonende Heizkessel-, Heizungs- oder Energieerzeu-
gungsanlagen kostenlos, das heil3t, ohne dass ihre Kunden dafur selbst auch nur
einen Cent investieren mussen, denn alle Kosten fir die Planung, Anschaffung und
Installation tbernimmt die DNW.

Die Vorteile fir die DNW Partner

langfristig gesicherte Auftragslage

gewinnorientierte Preisgestaltung

gesicherter Abverkauf von Produkten und Leistungen
konkurrenzlose Angebote

Erfolge in Ausschreibungen

wirksame Verkaufsunterstitzung

zusatzliche und langfristige Einnahmen durch Wartungsvertrage
gesicherte Arbeitsplatze

< < < < < < < nm
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Die Kunden
DNW Energie- und Warmeabnehmer sind insbesondere

B Vermieter

B Bauherren

B Bautrager

B Wohnungsbaugesellschaften

B Immobilien- oder Liegenschaftsbesitzer

B Staatliche oder kommunale Liegenschaftsverwaltungen
B usw.

Die DNW Ubernimmt als Betreiber (Contractor) der Heizungs- oder Energieerzeu-
gungsanlage die gesamten Planungs- und Investitionskosten sowie alle Folgekosten
und Leistungen, d.h.:

den laufenden Betrieb

die permanente Uberwachung und Kontrolle
Auswertungen, Analysen und Vergleiche
die regelmaldige Wartung

Reparaturen und Instandhaltung

den Austausch und die Erneuerungen

neue Auflagen des Gesetzgebers

die Brennstoffversorgung

und, und, und...

Die DNW kiimmert sich natirlich auch, falls erforderlich, gemeinsam mit inrem Part-
ner, ebenso um das Brennstofflager, den Schornstein und die Demontage einer
eventuellen Altanlage ihres Kunden, wie auch um Verteileranlagen, Heizkérper,
Erdleitungen, Gebaudeneubauten oder Umbauten usw., also einfach um alles, was
fur die Installation und den Betrieb der jeweiligen Energie- oder Warmeerzeugungs-
anlage notwendig ist.

DNW Kunden, also die Energie- oder Warmeabnehmer, zahlen in Zukunft nur noch

B einen Grundpreis und die Warme
die sie verbrauchen.

Genau so einfach wie bei Strom, Gas, Wasser oder Telefon.
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Vermieter dirfen alle Warmekosten der DNW, also auch die darin enthaltenen In-
vestitionskosten, vollumfanglich und direkt auf ihre Mieter bzw. die Mietnebenkosten
umlegen.

Denn nicht zuletzt der Bundesgerichtshof hat in seinem Urteil vom 25.10.1989 (VI
ZR 229/88) entschieden:

"Wird aus einer nicht im Eigentum des Gebaudeeigentimers stehenden Heizungs-
anlage von einem Dritten nach unternehmenswirtschaftlichen Gesichtspunkten ei-
genstandig Warme produziert und an andere geliefert, so handelt es sich um Fern-
warme. Auf die Nahe der Anlage zu dem versorgten Gebaude oder das Vorhanden-
sein eines groReren Leitungsnetzes kommt es nicht an.”

Anmerkung - hieraus folgt: Bei der von der DNW gelieferten "Nahw&rme" handelt es
sich um Fernwarme im Sinne der ABVFernwarmeV.

Im vorgenannten Urteil fihrt der BGH weiter aus, dass die Vertragsbeziehungen
[Warmekunde - Fernwarmeversorgungsunternehmen] vom sachlichen Geltungsbe-
reich der sogenannten HeizkostenVO nicht erfasst werden.

Anmerkung - hieraus folgt: Im Rahmen der Warmeversorgungsvertrage der DNW
findet die sog. HeizkostenvVO (And. VO BGBL | 1989, 116) keine Anwendung.

Das bedeutet: Die gesamte Warmelieferungsrechnung des Warmelieferanten (DNW)
ist in voller HOhe umlagefahig, genauso wie bei allen Fernwarmeunternehmen.

Die Warmekosten der DNW sind trotz allem marktiiblich, absolut konkurrenzféahig
und keinesfalls hoher als die vergleichbaren Kosten der alten oder einer vergleichbar
neuen Anlage. Mieter mussen also keine Erhéhung ihrer bisherigen Warmekosten
befurchten. Wie das geht? Die gesamten Investitionskosten und ihre notwendigen
Gewinne erwirtschaftet die DNW tUberwiegend durch die zukinftig eingesparte
Energie. Moderne Heizungsanlagen verbrauchen nachweislich namlich bis zu 30%
weniger Energie als die heutigen Altanlagen.

DNW Kunden

nutzen zukinftig hochmoderne, energiesparende Energieerzeugungs- oder Heizkes-
selanlagen fuhrender Hersteller. Die Art, der Typ und die Marke sowie der Brennstoff
wird von dem Installateur, durch die Planung oder Ausschreibung oder vom Kunden
selbst bestimmt.

Diese modernen Heizkessel- oder Energieerzeugungsanlagen gewahrleisten DNW
Kunden, gemeinsam mit dem DNW System: "online - control”, optimale und bislang
unerreichte Warme - und Versorgungssicherheit. Rund um die Uhr.
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Das Problem "Heizung"
hat sich damit fur DNW Kunden langfristig erledigt.

Die Vorteile fir DNW Kunden

v keine Investitionskosten - freies Geld
vollstandige Durchreichung aller Warmekosten an die Mieter
v keine investiven Belastungen 6ffentlicher Haushalte

<

v kein Betriebsrisiko mit hochmodernen Heizungsanlagen
v kein Problem mit neuen Umweltauflagen, der Wartung, der Instandhaltung
v kein Problem mit dem Brennstoff

v Betriebs- und Personalkostenersparnis
v Versorgungssicherheit, Tag und Nacht
v Trotzdem keine hoheren Warmekosten als bei vergleichbaren Anlagen
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Die volkswirtschaftliche Bedeutung

Die volkswirtschaftliche und arbeitsmarktpolitische Bedeutung des DNW Wéarmelie-
ferungskonzepts ist daher unbestritten

Insoweit rechnet die DNW auch fest mit wachsender Unterstiitzung aus Politik, Ver-
banden und Wirtschaft. Denn auch unabhangige Studien der Fachverbande aus
Deutschland und Osterreich belegen: Allein der Austausch von 4,5 Millionen alter
Heizkesselanlagen kann bis zu 60.000 neue Arbeitsplatze im Heizungsbauerhand-
werk schaffen. Dazu noch viele weitere im Handel und in der Industrie. Umsatze in
Hohe von 30 - 45 Mrd. € sichern innerdeutsche Auftragsvergaben, notwendige
Unternehmensgewinne sowie erhebliche, zusatzliche Steuereinnahmen.

Die Umrlstung auf moderne Heizkesselanlagen fihrt zu enormen Energieeinspa-
rungen, drastisch verminderten Schadstoffemissionen und einer beachtlichen Entla-
stung der Umwelt, nicht zuletzt von Kohlenmonoxiden und Stickoxiden.

Seit 1990 ist in den CO, Beschlissen der Bundesregierung wiederholt die Bedeutung
und das grof3e Interesse an Drittfinanzierungsmodellen zur Ausnutzung bestehender
Energieeinsparpotentiale hervorgehoben worden. Dies gilt nicht nur fir den
Offentlichen, sondern auch vor allem fir den industriellen und den privaten Bereich.
Hierzu heil3t es im Kabinettsbeschluss vom September 1994 u.a.:

"Die Bundesregierung begrif3t das zunehmende Angebot von Drittfinanzierungs-
moglichkeiten, denn nach wie vor scheitern haufig Investitionen zur Steigerung der
Energieeffizienz... an zu langen Kapitalrickflusszeiten bzw. wegen der Nutzung be-
grenzter Kreditlinien vorrangig fur... [andere] Investitionen. Gerade in den letzten
Jahren hat sich gezeigt, dass in solchen Féllen Drittfinanzierungsmodelle bzw.
Betreiberkonzepte einen Ausweg bieten."

Und heute?

Auch Wirtschaftsminister a.D. Dr. Werner Miller lobte das Contracting als eine
Strategie, die den Verbrauchern energiesparende Innovationen zur Verfigung stellt,
ohne sie mit zusétzlichen Kosten zu belasten.

,Obwohl die mit der Warmelieferung verbundenen Aufwendungen nach der
Heizkostenverordnung (HKVO) voll umlagefahig sind, wird der Warmebezug fiur die
Mieter in der Regel nicht teurer — dank der sparsamen Betriebsweise moderner
Heiztechnik.

Das Einsparpotential wird am Beispiel der modernen Heizung deutlich:
Leistungsorientierte Niedertemperaturkessel von heute benotigen bis zu 30%,
Brennwertgerate sogar bis zu 40% weniger Brennstoff als ihre betagten Vorganger.

Nutznief3er einer Modernisierung ist aber auch die Umwelt. SchlieBlich emittiert eine
moderne Olheizung mehr als 50% weniger Schadstoffe als eine veraltete Anlage.”
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Der Verfahrensablauf

Der Verfahrensablauf des DNW Energie- und Warmelieferungskonzepts am Beispiel
von Heizkessel- oder Heizungsanlagen. Der grundsétzliche Ablauf ist bei anderen
Anlagearten (BHKW's, Kraft-Warme-Kopplung, Kéalte, Klima, Luft, Wasseraufberei-
tung etc.) ahnlich und durchaus vergleichbar.

v

Zunéachst berat der Kunde eingehend sein Energie- oder Heizungsproblem mit dem
DNW Fachberater. Der nimmt alle wichtigen Daten auf.

Dann erhélt der Kunde ein schriftliches Angebot. Beratung und Angebot sind natir-
lich kostenlos. Wenn dem Kunden das Angebot zusagt, schliel3t die DNW mit ihm
einen auf seine personlichen Bedurfnisse speziell angepassten, langfristigen Ener-
gie- oder Warmeversorgungsvertrag.

In Zukunft Gberlasst der Kunde der DNW vertraglich seinen bisherigen oder seinen
neuen Energie- oder Heizraum. Dort lasst die DN spéater die neue, moderne Ener-
gie- oder Heizkesselanlage fur den Kunden kostenlos installieren.

Wenn vereinbart, lasst die DNW auch die erforderliche Energie- oder Warmevertei-
lungsanlage, also Heizkdrper, etc. kostenlos installieren.

Steht ein Energie- oder Heizraum nicht zur Verfigung, oder ist er auf3erhalb vorge-
sehen, z.B. bei groRen Miets- oder Verwaltungsgebauden, Stadthallen, Schulen,
Krankenh&usern, Altenheimen, Reihenh&usern, Siedlungen, ganzen Stadtteilen, In-
dustriekomplexen etc. (6rtliches Fernwarmekonzept), wird der DNW vom Kunden
eine Freiflache Uberlassen. Dort lasst sie ein komplettes Energiehaus, Heizhaus oder
ein Heizkraftwerk installieren.

Natirlich auch ohne jegliche Investitionskosten fir den Immobilienbesitzer.
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Anschlief3end schreibt die DNW die Anlage nach branchenublichen Kriterien zur
Vergabe aus. Dann erteilt sie dem besten Bieter, in der Regel einem Energie- oder
Heizungsfachbetrieb moglichst aus der Nahe des DNW Kunden, den Auftrag zur
Planung und Installation der Energie- oder Heizkesselanlage. Bei grol3eren Anlagen
wird zusatzlich ein Fachplanungsbiro beauftragt. Die DNW tGbernimmt daftr alle
Kosten.

Kommt der Auftrag von einem DNW Partner, verbleibt er nattrlich von Anfang bis
Ende bei ihm.

Gleichzeitig vereinbart die DNW mit diesem Heizungsfachbetrieb auch einen lang-
fristigen Wartungsvertrag - ansonsten mit einem anderen Serviceunternehmen.

Auch hier ibernimmt die DNW alle Kosten

Nach erfolgter Installation schaltet die DNW die Energie- oder Heizkesselanlage,
wenn gewtnscht und vereinbart, per deren vorhandener DDC Technik und einem
eigens entwickelten Schnittstellen-, Steuerungs-, Kontroll- und Speichermodul Uber
entsprechende Telefon- oder Datenleitungen direkt auf ihren Zentralcomputer.

Von diesem Zentralcomputer aus werden von der DNW seit Juli 1995 bundesweit,
gleichzeitig und rund um die Uhr Energie- und Heizkesselanlagen unterschiedlich-
ster Grof3en, Typen und Hersteller vollautomatisch Gberwacht und gesteuert.

Der DNW Zentralcomputer ist seinerseits mit dem installierenden Fachbetrieb oder
dem Serviceunternehmen bzw. mit dessen Fax Uber die Telefonleitung und per Mobil
- Funk Tag und Nacht verbunden. Rund um die Uhr.

Der DNW Zentralcomputer Giberwacht liickenlos die Energie- oder Heizkesselanlage
in allen wichtigen Funktionen. Rund um die Uhr -Tag und Nacht.
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Der DNW Zentralcomputer meldet jeden Stérfall sekundenschnell und detailliert per

Fax an den Fachbetrieb und zusatzlich per Mobil - Funk auf dessen Handy. Er sorgt
rechtzeitig fur Brennstoff, Wartung und Instandhaltung. Er garantiert - alles in allem -
eine optimale und bislang unerreichte Betriebs- und Versorgungssicherheit.

Daneben dokumentiert und speichert er unabhéngig alle wesentlichen Ablaufe und
Verbrauchswerte. So exakt, so schnell und so sicher kann das kein Immobilienbesit-
zer und auch kein Hausmeister. Und schon gar nicht rund um die Uhr - Tag und
Nacht.

Zur vollkommenen Sicherheit wird der DNW Zentralcomputer zusatzlich von erfah-
renen DNW Fachingenieuren standig und personlich betreut.
Alle einlaufenden Daten und Informationen werden permanent

und fachkundig ausgewertet.

Fortlaufende technische und statistische Analysen garantieren
einen optimalen Anlagenbetrieb.

Die kundenseitige Energie- oder Warmeabnahme wird permanent durch geeichte
Warmemengenzéhler gemessen und an den Zentralcomputer Ubermittelt. Die mo-
natliche Kostenabrechnung erfolgt nach Kundenwunsch: gleichbleibender Abschlag
oder IST - Abrechnung, also nur mit den exakten Verbrauchswerten des vorausge-
gangenen Monats. Welcher Energielieferant kann das noch?

Zur Einzelablesung in Mietrdumen kdnnen Fachunternehmen zur Verbrauchserfas-
sung in das DNW Warmelieferungskonzept eingebunden werden (TECHEM, ISTA,
GLORIUS, etc.). Aus mietrechtlichen Griinden muss die Gesamtabrechnung jedoch
stets Uber den Immobilieneigentiimer selbst erfolgen, soll der rechtliche Bestand
bestehender Mietverhaltnisse nicht gefahrdet werden.

Der Energie- oder Warmeabnehmer zahlt in Zukunft nur noch einen Grundpreis und
die Wéarme, die er verbraucht. Genau so einfach wie bei Strom, Gas, Wasser oder
Telefon.

v Die Energie- und Warmeversorgung des DNW Kunden steht somit unter best-
maoglicher Betreuung. Liickenlos - Tag und Nacht. Und das alles zu DNW Energie-
und Warmepreisen, die absolut konkurrenzfahig und marktiblich sind, also von
Immobilienbesitzern wie Mietern gleichermal3en akzeptiert werden. Denn auch die
DNW unterwirft sich den strengen Regeln des freien Wettbewerbs.

Ein besseres Angebot kdnnen DNW Partner inrem Kunden wirklich nicht mehr ma-
chen. Und deren Konkurrenz in der Branche kann das schon gar nicht.
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Originalton DNW:

Wo bleibt die Sicherheit fur unsere Kunden, dass wirklich alles so lauft wie wir, die
DNW, uns das so denken? Ganz einfach. Wir verkaufen nur Warme - Energie. Sonst
nichts!

Das heil3t: Kalkulation und Angebot unserer Warmepreise missen zwangslaufig von
optimalen Betriebsparametern der neuen Energie- oder Heizkesselanlage ausgehen,
um Uberhaupt marktgerechte Preise bieten zu kénnen und somit konkurrenzfahig zu
sein.

Auf Grundlage dieser optimalen Betriebsparameter berechnen wir den Warmepreis
und vereinbaren ihn mit unseren Kunden fir die gesamte Vertragsdauer. Naturlich
unter permanenter Anpassung an die aktuellen Brennstoffpreise.

Alles, was also zukinftig diese Kalkulationswerte beeintrachtigt, geht letztendlich zu
unseren Lasten: Stérung, Stillstand, Reparatur, erhéhter Verbrauch, schlechter Wir-
kungsgrad, usw. Denn der DNW Kunde zahlt ja nur die jeweils abgenommene
Warme (in MWh), nicht den daftir verbrauchten Brennstoff, anfallende Reparaturen
oder &hnliches.

Wir sind daher auf Gedeih und Verderb auf eine optimal funktionierende Energie-
oder Heizkesselanlage mit erstklassigen Betriebs- und Verbrauchsparametern an-
gewiesen. Vom Verlust kbnnen namlich auch wir nicht leben.

Deshalb ist es nur logisch, dass wir stets alles daran setzen, ja daran setzen mus-
sen, damit die neue Energie- oder Heizkesselanlage immer optimal lauft.

Denn nur durch stérungsfreie und energiesparende Heizkesselfunktionen erfillen wir
unsere eigenen Kalkulationsvorgaben. Nur so kénnen wir selbst durch unsere Ener-
gie- oder Warmeversorgung verdienen.

B Unabhangig davon vereinbaren wir mit unseren Kunden i.d.R. weder Mindest-
noch Hochstabnahmen, weder Niedrigst- noch Hochsttemperaturen. Die vorgege-
benen Parameter werden ausschlief3lich durch die vereinbarte und von der DNW
standig bereitgestellten Leistung erzeugt. Deshalb behalt der DNW Kunde auch
zukUnftig alle Mdglichkeiten zur eigenen, selbstverantwortlichen Energieeinspa-
rung und Ressourcenschonung.

Und wie steht es mit unserer Solvenz und Sicherheit als Versorgungsunternehmen?

Rechtlich abgesicherte und wirkungsvolle Regelungen in unseren Energie- und
Warmeversorgungsvertradgen und die Einbindung erstklassiger Bankenpartner in un-
ser Konzept sichern die Immobilienbesitzer permanent vor Insolvenzrisiken der DNW
und ermdglichen ihnen erforderlichenfalls einen fortlaufenden, ungestérten Betrieb
der Anlagen.
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Die faire Partnerschaft

Die DNW - der seridse und berechenbare Partner fur ihre Kunden

v weil die DNW mit ihren Kunden langfristige, faire, rechtlich abgesicherte und stets
nachvollziehbare Energie- und Warmeversorgungsvertrage schliefdt

v weil die DNW sowohl ihrem Kunden als auch ihren Refinanzierungspartnern ver-
traglich bestmogliche Sicherungen anbietet

v weil die DNW alle Fixkosten und Gewinne in die Leistungsbereitstellung kalkuliert,
nicht in den kundenseitigen Verbrauch

v weil die DNW keine energieseitigen Mindest- oder Hochstabnahmen ihrer Kunden
fordert und das zukunftige Verbrauchsverhalten ihrer Kunden nicht beeinflusst.

Damit fordert die DNW ausdrticklich alle derzeitigen und zukinftigen anlagen- und
kundenseitigen Energieeinsparungen und betreibt aktiven Ressourcen- und Umwelt-
schutz.

Die DNW - der echte Partner fir die SHK Branche

v weil die DNW regelmélRig Auftrage an ihre Partner zur Planung, Lieferung, Instal-
lation, Wartung und Instandhaltung von Energie- oder Heizungsanlagen sowie zur
Brennstofflieferung vergibt

v weil sie sich auch umgekehrt um die Realisierung und Finanzierung der Auftrage
ihrer Branchenpartner kimmert

v weil sie alle dementsprechenden Kosten ihrer Partner Gbernimmt

v well sie ihren Partnern ein vollig neues, verbliffendes und Uberaus erfolgreiches
Verkaufsinstrument bietet

Die DNW - der fairste Partner fur die SHK Branche

v weil die DNW vdllig unabhéngig von allen Marken, Produkten, Herstellern oder
Lieferanten ist

v weil die DNW véllig unabhangig von allen Arten von Brennstoffen ist (Ol, Gas,
Fernwarme oder andere)

v weil die DNW unabhé&ngig von Planern und selbst kein Planer ist

v weil die DNW unabhangig von Installateuren und selbst kein Installateur ist
v weil die DNW vdllig offen fir alle ihre Partner ist

v weil die DNW nur Warme - Energie verkauft - sonst nichts

v weil die DNW echter Partner der Branche ist - und kein Konkurrent
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Die Unabhéangigkeit

v Die DNW versteht sich auch nicht als Konkurrent zu den kommunalen oder
privaten Ol-, Gas- oder Fernwarmelieferanten oder den Stadtwerken.

v Die DNW bezieht ihrerseits vielmehr standig die notwendige Energie zum Betrieb
ihrer Anlagen von den entsprechenden Ol-, Gas- oder Fernwarmelieferanten bzw.
den Stadtwerken.

B Das macht sie, als reinem Dienstleister, zum allseits anerkannten Partner und
Auftraggeber aller Branchenbeteiligten. Eine besser Plattform zur vertrauensvollen
und erfolgreichen Zusammenarbeit konnte kaum geschaffen werden.

Unabh&ngigkeit und Fachkompetenz macht die DNW stark im Angebot
und ziemlich konkurrenzlos

Diese gewunschte Unabh&ngigkeit der DN\W von Produkten, Herstellern, Lieferanten
und Brennstoffen machte aber auch die Entwicklung eines hochst komplizierten und
kostspieligen EDV - Programms zur gleichzeitigen Uberwachung unterschiedlicher
Energie- und Heizkesselanlagen auf einer einzigen Bedienerplattform erforderlich.

Mit dieser gelungenen Meisterleistung deutscher Leit- und Verfahrenstechnik hat sich
die DNW schon lange héchst bemerkenswerte auf dem bundesdeutschen Energie-
und Heizungsmarkt positioniert. Das haben wiederholt alle vergangenen und
namhaften Messen, nicht zuletzt auch die weltgrof3te SHK Fachmesse ,ISH
Frankfurt”, eindeutig unter Beweis gestellt.

Die absolute Unabhangigkeit der DNW von allen Produkten, Herstellern, Lieferanten,
Brennstoffen, Planern und Installateuren, inre vorbehaltlose Offnung zu allen
Branchen- und Marktbeteiligten und nicht zuletzt ihre Uberraschende Flexibilitét in
allen Bereichen, naturlich auch den Energie- und Warmeversorgungsvertragen
selbst, ihren Laufzeiten, dem Sicherungsbedurfnis der Energie- und Warmekunden,
bis hin zu alternativen Formen gemeinsamer Anlagenfiihrung oder einer Beteiligung,
USW.

Das alles, und noch einiges mehr, unterscheidet die DNW und ihr Energie- und
Warmelieferungskonzept grundlegend von ihren vorgeblichen Mitbewerbern auf dem
bundesdeutschen Warmeenergiemarkt.
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Die Einsatzmdglichkeiten

Das DNW Energie- und Warmelieferungskonzept ist fur alle Arten von Warme- oder
Energieerzeugungsanlagen bestens geeignet, gleich mit welchem Brennstoff sie be-
trieben werden:

< < < <

<

kleine bis grol3e Kesselanlagen

Fernwarme- Hausanschlussstationen

Nah- und Fernwarmenetze

Blockheizkraftwerke (BHKW'’s / Kraft-Warme-Kopplung zur Warme- und Strom-
erzeugung)

Heizhauser - Heizkraftwerke

Klima-, Luftungs-, Kélte-, Pressluft- und Wasseraufbereitungsanlagen

USW.

Das DNW Energie- und Warmelieferungskonzept eignet sich deshalb ideal:

<

< K K < < <

fur mittlere u. gro3e Mietshauser

fur Reihenhauser, Siedlungen u. ganze Stadtteile (z.B. eine Anlage flr mehrere
Immobilienobjekte)

fur ortliche Fernwarmekonzepte

fur die Liegenschaften von Kommunen, 6ffentlichen oder privaten Wohnungsbau-
gesellschaften, Genossenschaften, Bautragern, etc.

fur Verwaltungs- und Biurogebéude

fur Krankenhauser, Pflegeheime und Kirchen

fur Industrieanlagen, Industriegebaude und Industriekomplexe

fur Eigentumswohnanlagen

fur grol3e Einfamilienhauser

USW.

Und noch etwas

Die DNW kauft oder mietet ggf. auch bereits vorhandene, neuwertige Energie- oder
Warmeerzeugungsanlagen, betreibt sie zukinftig unter Abschluss ihrer Energie- oder

Warmeversorgungsvertrage und verschafft so den Immobilienbesitzern freie, finan-
zielle Mittel fur wichtigere Aufgaben.

Die DNW betreibt auch Anlagen, die sich nicht in ihrem Besitz befinden und tber-
nimmt so oder auch nur als Dienstleister kostensparende Betriebs-, Kontroll- und
Serviceleistungen bei bislang nicht gekannter Versorgungssicherheit - dank ihres
Zentralcomputers und dem DNW System: "online - control".

v Alles natirlich unter standiger Einbindung ihrer DNW Partner in der SHK Branche.
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Die Rentabilitat

Ab welcher Objektgréfie ist das DNW Energie- und Warmelieferungskonzept sinnvoll
und rentabel?

Eine oft gestellte Frage, die so absolut nicht zu beantworten ist.

v Fur den Vermieter ist der Warmebezug von der DNW immer lukrativ, weil er sich
damit aller Investitionen, Arbeit und Risiken entledigt und alle Kosten an seine
Mieter durchreichen darf.

v Fur den alleinigen Eigennutzer sollten es
schon ca. 400 m? und mehr zu beheizender
Flache sein, da Eigennutzer in der Regel
vielfaltige Zusatz- und Eigenleistungen in ihre
tatsachlichen Warmekosten nicht einkalkulie-
ren.

v Die Wertigkeit der durch das DNW Warmelie-
ferungskonzept garantierten und bislang un-
erreichten Betriebs- und Versorgungssicher-
heit kann jedoch auch schon bei weit gerin-
geren Flachen zu einer positiven Entschei-
dung fuhren.

v Und genauso, wie bei dem zuvor beschriebe-
nen Beispiel einer neuen, modernen Hei-
zungsanlage, funktioniert das DNW Energie-
und Warmelieferungskonzept auch vergleich-
bar mit allen anderen Anlagen der modernen
Haus-, Gebaude- und Versorgungstechnik.

Es wirden den Umfang dieser Broschiire sprengen, wollten wir hier auf alle nur
denkbaren Moglichkeiten und Modelle n&her eingehen. Immobilienbesitzer und In-
teressenten am DNW Energie- und Warmelieferungskonzept sollten sich nicht
scheuen, ausfuhrlich ihr Problem zu schildern.

Die DNW wird gemeinsam mit ihnen eine sinnvolle Lésung finden.
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Schlusswort

Also, viele gute Grunde, um mit der DNW Energie- oder Warmeversorgungsvertrage
abzuschlieRen, Mitglied im DNW Partnerkreis oder Lizenzierter Energieberater der
DNW zu werden,

und viele gute Grinde,

um der DNW in der gesamten, bundesdeutschen SHK- und Energiebranche als
fachkundigem und zuverlassigem Dienstleister und Contractor gro3tmaogliche Aner-
kennung und damit optimale Zukunftsperspektiven zu verschaffen,

an der alle ihre Partner teilhaben kdnnen.

Fir folgende Einsatzgebiete und Zielgruppen hat die DNW spezielle
Detailinformationen verfligbar:

v Neubauvorhaben, Altbau-, Umrlstungs- oder Renovierungsvorhaben
v private und kommunale Wohnungsbaugesellschaften

v Kommunen, Behdrden, staatliche, kommunale oder 6ffentlich - rechtliche Korper-
schaften, kirchliche oder sozialen Tréager etc.

v Partner in der SHK Branche (Hersteller, Planer, Installateure, Servicebetriebe,
Energie- oder Brennstofflieferanten etc.)

v Beteiligung (Investoren) am DNW Energie- und Warmelieferungskonzept

v Berater im Zukunftsmarkt Deutschlands (Lizenzierte Energieberater der DNW -
freiberufliche Vermittler des DNW Energie- und Warmelieferungskonzepts)

Zudem organisiert die DNW regelmaRig, in eigener Verantwortung, mit inrem Ver-
triebspartner ADVISOR oder gemeinsam mit ihren Partnern in der SHK Branche,
Informations-, Schulungs- oder Fortbildungsveranstaltungen an vielen Orten der
Bundesrepublik Deutschland.
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Ausfuhrlichere Informationen,
auch Uber unsere weiteren Dienstleistungen als Contractor im Bereich der gesamten
Haus- und Versorgungstechnik, erhalten Sie gerne kostenlos durch unseren
beratenden Auf3endienst oder direkt von der

DNW

DIE NAHWARMEVERSORGUNG

der
ADVISOR GmbH

Administration:
63776 Mombris, Marienstr. 14
Tel. 06029 - 996252 ; Fax 06029 - 996253
Internet: http://www.dnw.de
e-mail: info@dnw.de



