Berater im Zukunftsmarkt Deutschlands

Das Angebot

In Deutschland sind die Zeiten rauer geworden.
Was liegt da naher, als sich nach neuen oder zusatzli-
chen, seridsen Einkommensquellen umzuschauen?

Nun gibt es immer wieder Mitmenschen, die sind aktiver und erfolgreicher als
ihre Zeitgenossen. Das sind solche, die zielsicher neue finanzielle, berufliche oder
geschéftliche Chancen erkennen und schnell entschlossen fiir sich nutzen.

wir, die ADVISOR® GmbH, bieten lhnen hier die Chance, zuklnftig als
selbststandiger ,ADVISOR® Energy Scout“ oder als ,Lizenzierter Energieberater
(DNW)¥, haupt- oder nebenberuflich, durch die Empfehlung innovativer Energiekon-
zepte, je nach eigenem Wunsch und eigener Ausrichtung, auf zwei der wenigen Zu-
kunftsmarkte Deutschlands, namlich dem Warme — Energiemarkt und dem Solar-
energiemarkt (Solarthermie und Fotovoltaik), erfolgreich tatig zu werden. Dort kénnen
Sie sich als von uns autorisierter, selbststandiger Energy Scout, in der Folge ggf.
auch als Lizenznehmer eine langfristige und gesicherte Existenz oder Zweitexistenz
aufzubauen. Diese Chance bietet sich fir Manner und Frauen gleichermalf3en.

Diese Beratertatigkeit erfordert vorab keine fachspezifischen Kenntnisse und
keine technische Ausbildung, nur einen gesunden Menschenverstand, seriéses Auf-
treten und einen freundlichen und offenen Umgang mit dem Kunden. Falls sie aber
dartiber hinaus selbst fachspezifische Kenntnisse mitbringen, umso besser. Diese
koénnen sie zuséatzlich nach Absprache vortrefflich einbringen.
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Das Angebot in Kurzform

seridse Beratertatigkeit

fur M&@nner und Frauen

haupt- oder nebenberuflich

Selbststandigkeit

freie Zeiteinteilung

keine fachspezifischen Vorkenntnisse
riesiger Zukunftsmarkt

innovative Produkte

gute Einkommensaussichten
uneingeschrénktes Leistungsprinzip
hervorragende Aufstiegsmaéglichkeiten
existenzsichernde Honorar- oder Lizenzvereinbarung
Buro / Geschéftssitz zuhause (Home Office)
keine Orts- oder Gebietsbindungen

keinerlei Gebietsbeschrankungen in der BRD
sténdige Internet basierende Betreuung, Schulung und Unterweisung
Ausristung und Hilfe beim eigenen Geschéftsaufbau
Objektschutz

Kundenschutz *)

Mitarbeiterschutz *)

geringe Investitionskosten

absolut uiberschaubares Risiko

eigene Homepage und eMail Adresse*)

o 0 o 0 0O 0O 0O 0O oo 0o O o o o o o o o o o o

*) je nach Beraterstatus

Wenn Sie zu denjenigen gehoren, die Freude an eigener Unabhangigkeit,
Lust an unternehmerischer Gestaltung, Mut zum Uberschaubaren Risiko, Willenskraft
zum personlichen Einsatz und Spall am Geldverdienen haben - wenn Sie also ein-
fach etwas sinnvolles "unternehmen" wollen, um lhre personliche Situation positiv zu
beeinflussen, dann halten Sie hier mit unserem Angebot den Schlissel zu lhrer er-
folgreichen, finanziellen und beruflichen Zukunft in der Hand.

Trauen Sie sich zu, schnell und entschlossen zu reagieren.
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Das ADVISOR® SONNENSTROM KONZEPT

Namlich eine hochmoderne Fotovoltaikanlage. Mit der gibt's nicht nur Dank
unserem ADVISOR® CASH BACK SYSTEM sofort einen ordentlich Batzen Geld aufs
Konto - gerne schon mal 2 - 8.000 € vorab, gleich nach der Montage - sondern dari-
ber hinaus auch noch dauerhafte, staatlich garantierte
Einspeisevergutungen. Zwanzig Jahre lang. Die kon-
nen sich allein beim Ein- oder Mehrfamilienhaus auch
noch einmal gut und gerne auf 20.000 bis 60.000 €
summieren. Eine wirklich lohnende Investition, die
zudem hilft, die Umwelt zu schitzen. Renditen von
mehr als 7% p.a., und das gut 20 Jahre lang, sind
selbst heute, also 2011, keine Seltenheit. Und dabei brauchen unsere Kunden noch
nicht einmal eigene Finanzmittel. Die liefern wir auf Wunsch gleich mit.

ADVISOR® Kunden mit eigenem, dauerhaften Einkommen von ca. 1.200,- €
und mehr benétigen aber nicht einmal ein eigenes Dach und auch kein Eigenkapital,
um solche lukrativen Einkunften aus einer eigenen Fotovoltaikanlage erzielen zu
kénnen. Die montieren wir einfach auf ein fremdes Dach, das langfristig zum Betrieb
derartiger Anlagen angemietet wird.

Tag téglich berichten die Medien von neuen Fotovoltaikanlagen, die bundes-
weit installiert werden. Und nicht zuletzt ist in jedem ALDI Markt nachzulesen, dass
die Firma ALDI Sid bereit mehr als 720.000 m2 Fotovoltaikflache auf eigenen Gebéau-
den installiert hat. Das muss wirklich ein gutes Geschéfts sein. ALDI betreibt die beste
Werbung daftir.

Mit der langfristigen Vermietung geeigneter Dach- oder Freiflachen kénnen
Immobilienbesitzer jetzt Uberraschenderweise zusatzliche Miet- oder Pachteinnahmen
erzielen. In einem weiteren Unternehmensbereich sucht ADVISOR® daher bun-
desweit fur ihre zahlungskréftige Investoren freie, groRe Dachflachen (Flachdacher,
Giebeldacher) aber auch Freiflachen (Industriebrachen, landwirtschaftliche Flachen,
alte Militargeléande, etc.) die sie langfristig anmieten, um dort eigene Fotovoltaikanla-
gen erfolgreich zu betreiben. Dafur zahlen sie dem Eigentimer 20 - 25 Jahre lang
eine ordentliche Miete oder Pacht. Fur den Eigentimer der Dachflache oder der Frei-
flache ein tolles und unerwartetes (Zusatz) Geschaft. Wie sonst noch kénnte er so
lukrativ sein komplettes Dach langfristig vermieten?

ADVISOR® plant, liefert und montiert im europaweiten Netzwerk Fotovoltaik-
anlagen jeder GrofRenordnung oder vermittelt Dach- oder Gelandeflachen, die sich
zur Investition und zum Betrieb von grof3en Fotovoltaikanlagen eignen. Namhafte
Hersteller, Systemlieferanten und Montageunternehmen sind dabei ebenso einge-
bunden wie bekannte Banken und Finanzierungsunternehmen.
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Die ADVISOR® Energy Scouts und die Lizenzierten Energieberater (DNW)
der ADVISOR® profitieren dabei in erhebliche MafRe. Die Vermittiungen von Fotovol-
taikanlagen oder von Pachtvertragen werden mit Spitzenprovisionen vergitet. Als
Kunden und Ansprechpartner kommen z.B. die Eigentimer von Ein- und Mehrfamili-
enhausern, Wohn- und Geschaftshausern, Fabrik- und Lagerhallen, Bauernhéfen und
Stadiondachern in Frage. Aber auch der Einkommensbezieher ohne eigene Immobilie
(mit einem dauerhaften Einkommen von ca. 1.200 € und mehr) ist ebenso Ansprech-
partner und Kunde wie Kommunen, kirchliche und soziale Einrichtungen, Dienstleis-
tungs- und Industrieunternehmen, Landwirte, GroRgrundbesitzer, Tierzlichter, Reit-
stallbetriebe oder Speditionsunternehmen. Das soll hei3en: fast jedes Dach ist geeig-
net, ganz ganz viele Mitbirger auch.

SchlieRlich hat ADVISOR® zwischenzeitich dem Bediirfnis vieler
,Kleinanleger Rechnung getragen und die Mdglichkeit geschaffen, mit ,ADVISOR®
Sonnenzellen® und Kleinbetragen ab ca. 800,- € ebenso erfolgreich ins
Fotovoltaikgeschaft einzusteigen, um dort langfristig hohe Renditen zu erzielen. Diese
Investitionsform erweitert den ansprechbaren Kundenkreis erheblich.

Auch hier wird schon klar: Die Tatigkeit als ADVISOR® Energy Scout oder
spater vielleicht sogar als Lizenzierter Energieberater (DNW) entwickelt sich nicht nur
zur interessanten, haupt- oder nebenberuflichen Einkommensquelle fur freie Mitar-
beiterinnen und Mitarbeiter und alle, die zusatzliches Geld verdienen wollen. Sie bie-
tet auch ein hochst ertragreiches Feld fir weitere, lukrative Geschafte, Umsatze und
Einkommensmaoglichkeiten, auf dem z.B. auch gestandene Versicherungs-, Immobi-
lien- oder Finanzmakler, Steuerberater, Unternehmens-, Anlagen- und Vermoégensbe-
rater ebenso wie Dachdecker, Schornsteinfeger, Gebaudeenergieberater, Heizungs-
bauer, Elektriker oder Gebaudesanierer und noch viele weitere Berufsgruppen und
Gewerbetreibende durch einfache Vermittlungstatigkeit langfristig und dauerhaft be-
merkenswerte Honorare generieren kénnen.
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Das DNW Energie- und Warmelieferungskonzept

-,DNW?*, das ist das Werbe — Label oder Kirzel
fur: ,Die Nahwarmeversorgung der ADVISOR® GmbH*.
,DNW* ist also kein eigenstandiges Unternehmen, son-
dern ein Unternehmensbereich der ADVISOR® GmbH.

DNW liefert und verkauft bundesweit Warme-
(energie), bei Bedarf aber auch Strom oder Kalte, als
komplette Dienstleistung. Dazu lasst DNW unmittelbar
in den Geb&auden ihrer Kunden (oder auf den entspre-
chenden Grundstiicken) durch jeweils von ihr ausgewéhlte und vor Ort anséssige
Fachbetriebe moderne, energiesparende und umweltgerechte Energie- oder War-
meerzeugungsanlagen bekannter Marken installieren. Buderus, Viessmann, Vaillant,
Wolff - um nur einige zu nennen. DNW sorgt fir die notwendigen Finanzmittel, den
fortlaufenden Betrieb, die Wartung, Reparaturen, Austausch und Instandhaltung und
die Erneuerung. Hierzu zahlen u.a. Heizkessel- oder Heizungsanlagen, Solaranlage,
Warmepumpen, Fotovoltaikanlagen, Erdwarme- und Windkraftanlage, Blockheizkraft-
werke (BHKW), Fernwarme — Hausanschlussstationen, Kalteerzeugungsanlagen,
usw., in allen Grof3enordnungen, mit allen konventionellen oder auch regenerativen
Brennstoffen und von allen fihrenden Herstellern.

Die DNW mietet oder kauft aber auch ggf. vom Immobilienbesitzer vorhan-
dene Energie- oder Warmeerzeugungsanlagen (Heizkesselanlagen, BHKW, Haus-
anschluss-Stationen, Kélteerzeuger), und betreibt diese fortan selbst in den dortigen
Raumlichkeiten.

Die erforderlichen Energie- oder Heizraume oder Flachen werden der DNW
dabei fur die Zeit der Energie- oder Warmeversorgung vom Kunden vor Ort Uberlas-
sen.

Diese Dienstleistung der DNW st in der Fachsprache und in der Branche
auch bekannt als:

Nahwarme

Energie — Contracting
Warme — Contracting
Warmelieferung
Warme Direkt Service
usw.

So entlastet die DNW den Immobilienbesitzer vom Aufwand und Betriebsri-
siko einer Energie- oder Warmeerzeugungsanlage (Heizkesselanlage). Im Einzelfall
(Vermietung, Verkauf) verhilft sie ihm dariiber hinaus zu ebenso Uberraschenden wie
beachtlichen Zusatzeinnahmen.
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Die DNW Warme- und Energieerzeugungs-
anlagen

Die Warme- und Energieerzeugungsanlagen ' ‘
der DNW (also z.B. die Heizkesselanlagen) werden, =
sofern opportun und vereinbart, mittels modernster == o —) 2 =
Dateniibertragungsverfahren von der Leitzentrale der o
DNW bundesweit Tag und Nacht tberwacht, kontrolliert und gesteuert. Der DNW
Zentralcomputer ist unmittelbar mit einem jeweils vor Ort der Anlage befindlichen
Serviceunternehmen (meistens dem Installateur der Anlage) verbunden, das im Stor-
oder Bedarfsfall minutenschnell umfassend per Fax und Handy informiert wird.
Hierzu hat die DNW eine EDV-gestitzte, hoch komplexe Leittechnik fortentwickelt.

Deshalb kann die DNW ihren Kunden eine energiesparende und umwelt-
schonende Energie- und Warmeversorgung bei bislang unerreichter Betriebssicher-
heit und Versorgungszuverlassigkeit garantieren.

Die so vor Ort erzeugte Warme wird dann kontinuierlich an geeichten, han-
delstiblichen Warmemengenzéhlern abgelesen und im Rahmen eines Energie- und
Warmeversorgungsvertrages an den Kunden verkauft.

Genauso einfach wie bei Strom, Gas, Wasser oder Telefon.

Selbstverstandlich sind die Warmekosten der DNW absolut konkurrenzfahig
und nicht héher als die der friheren Altanlage oder die Gesamtkosten vergleichbarer
Neuanlagen. Sonst hatte die DNW keinerlei Chancen am Markt.

Vergleichbar verhélt es sich dann auch mit erzeugter Kélte oder mit Strom.

Die Unabhéangigkeit und Neutralitat der DNW

Die DNW ist voéllig unabhéngig von allen Produkten, Marken, Herstellern,
Handlern, Planern, Installateuren oder Brennstoffen. Einsatz finden stets nur die Pro-
dukte, Hersteller und Brennstoffarten (Ol, Gas, Pellets, Biomasse, Erdwarme, Fern-
warme, etc.), die sich nach fachkundiger Prifung in allen Belangen am vorteilhaftes-
ten fur das jeweilige Objekt und den Kunden erweisen oder direkt von ihm gewtiinscht
werden.

Als reiner Dienstleister vergibt die DNW standig Auftrédge zur Planung, zur
Lieferung, zum Bau und zur Wartung von Energie- oder Heizungsanlagen an die ge-
samte Energie- und Heizungsbranche. Das macht die DNW zu ihrem echten Partner
— nicht aber zu einem Konkurrenten. Mit dieser gelungenen Meisterleistung deut-
scher EDV-, Leit- und Verfahrenstechnik und ihrem schliussigen Energie- und Wér-
meversorgungskonzept hat sich die DNW auf dem bundesdeutschen Energie- und
Heizungsmarkt eine hervorragende Stellung verschafft.
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Die Vorteile fir DNW Kunden

Wegfall aller eigenen Investitions-, Wartungs- und Instandhaltungskosten
kein Kapitalaufwand und keine Kapitalbindung

kein Betriebsrisiko

bei Vermietung oder Verkauf: zusétzliche, au3ergewdhnliche Einnahmen
volle Durchreichung aller Kosten an eventuelle Mieter

optimale Versorgungssicherheit, wirtschaftlich attraktive Energieversorgung

O O O O O O

DNW Kunden missen sich zukinftig nicht mehr um ihre Energie- oder Hei-
zungsanlage kimmern. Aufgrund der bestehenden Gesetzeslage kénnen die Kunden
zudem ihre gesamte DNW Warmerechnung auf ihre Mieter durchreichen.

Die DNW Warmekosten sind trotz allem absolut marktiiblich und wettbe-
werbsfahig.

Das DNW Warmeversorgungskonzept jetzt auch fur das 1 Familienhaus

Offensiv hat jetzt DNW auch auf die Offerten einiger regionaler Energiever-
sorger, insbesondere aber auch von Immobilienbesitzern reagiert, die ihren Brenn-
stoffeinkauf (O, Gas, etc.) nicht aus der Hand geben wollen. Dazu wurden die bis-
lang hochst erfolgreichen Warmelieferungsvertrage, mit denen Ublicherweise nur
Objekte mit mehr als 400m2 zu beheizender Flache abdeckt und versorgt werden,
geringflgig modifiziert. Unter der Bezeichnung ,\Warme Direkt Service (WDS) oder
auch Warmedienst (WDS)“ genannt bietet DNW jetzt auch ein ,abgespecktes”
Contracting fur kleinere Wohn- und Gewerbeobjekte an. Dazu zahlen z.B. das 1
Familienhaus oder andere Objekte ab ca. 90 m2 zu beheizender Flache. Alternativ ist
der Warme Direkt Service (WDS) auch bei allen anderen, auch gré3eren Immobilien
nutzbar. Beim Warmedienst (WDS) bleiben die jeweilige Brennstoffbeschaffung und
der unmittelbare Anlagenbetrieb ausschlie3lich Sache der Immobilienbesitzer.

Auch beim Warmedienst (WDS) miussen sich DNW Kunden wirklich um
nichts mehr kimmern. Sie werden zunéchst ausfuhrlich und kostenlos vom Energy
Scout oder von dem Lizenzierten Energieberater (DNW) informiert und beraten. Dann
unterbreitet ihnen DNW ein sog. Warmedienstangebot. Naturlich ebenfalls kostenlos.
Sagt es den Kunden zu, schliel3en sie mit DNW einen sog. Warmedienstvertrag
(WDS). Der lauft zunachst 10 Jahre. Nach Ablauf von 3 Jahren ist er aber jederzeit
mit sechsmonatiger Frist zum Jahresende kiindbar.

Die Kunden Uberlassen DNW wahrend der Vertragslaufzeit ihren Heizkeller
oder Heizraum. Dort lasst DNW von einem 6&rtlichen, fachkundigen Installateur eine
moderne, energiesparende und umweltschonende Heizkessel- oder Warmeerzeu-
gungsanlage installieren. DNW nutzt dabei nur bekannte Marken fuhrender Herstel-
ler, z.B. Viessmann, Buderus, Vaillant, Wolf, Elco Kl6ckner etc. Die DNW Kunden le-
gen fest, mit welchem Brennstoff zukunftig geheizt werden soll (Gas, Heizdl, Holz-
pellets, Hackschnitzel, Erdwarme, aus einer Warmepumpe, aus Kraft-Warme-Kopp-
lung, etc.).
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DNW sorgt fur die notwendige, finanziellen Mittel, die Planung, Anschaffung.
Lieferung, Unterhaltung, die Wartung, Reparatur, Instandhaltung, alle Ersatzteile und
Erneuerung - 10 Jahre lang. Das ist vergleichbar mit einer 10jahrigen Garantie. To-
tale Leistung, totaler Service.

Dafur zahlen DNW Kunden nur einen monatlich gleichbleibenden Grund-
preis. 10 Jahre lang. ,All inclusive®“. Danach entscheiden die Kunden selbst, wie es
weiter geht: einen neuen Vertrag (eine neue Heizung), Ubernahme der vorhandenen
Heizung, nichts von beidem (die Heizung muss raus) - alles ist moglich.

Moderne Heizkesselanlagen schonen die Umwelt und sparen bis zu 40%
Brennstoff gegenliber vergleichbaren Altanlagen. Das Thema ,Heizung“ hat sich so
fir DNW Kunden problemlos erledigt. Sie missen sich jetzt und in Zukunft wirklich
um nichts mehr kimmern.

Natirlich kénnen auch alte Heizkdrper, Thermostate, Pumpen, Verteileran-
lagen, Wasserspeicher, Tankanlagen, Kamine, usw. ausgetauscht werden. Wenn
gewlnscht, setzt DNW auch Solaranlagen, Warmepumpen oder Fotovoltaikanlagen,
BHKWSs, usw. ein. Die Kundenwiinsche sind vielfaltig- der Markt ist riesig. Das DNW
Angebot gilt ganz gleich, ob alte Heizungen gegen neue ausgetauscht werden
sollen oder ob die Anlagen fir Neubauvorhaben gedacht sind. Fir alle Immobi-
lienbesitzer eine rundum gute Sache, und nicht nur fir den ,kleinen Hauslebauer*.

Das Marktvolumen am Beispiel ,,Heizungen*

Seit 1.11.2004 durfen alle Heizungen die Grenzwerte der Bundes-Immissi-
ons-Schutzverordnung (BImSchV) endglltig nicht mehr Uberschreiten. Die Abgas-
verluste der Heizung werden vom Schornsteinfeger streng Uberprift. Viele altere
Heizkesselanlagen sind auszutauschen.

Nach Angaben der Bundesregierung und fihrender Fachverbande gibt es in
der Bundesrepublik Deutschland nachweislich derzeit allein mehr als 6 Millionen
Heizkesselanlagen, die alter als 10 Jahre sind und die strengen Umwelt- und Immis-
sionsschutzverordnungen des Gesetzgebers nicht mehr erfiillen kénnen. Und jahrlich
kommen einige zehntausend weitere hinzu.

Ein riesiger Zukunftsmarkt von mehr als 40 Milliarden €, wenn man die Heiz-
korper, Pumpen, Verteiler, etc. einrechnet, von dem insbesondere DNW, unsere
Energieberater, aber auch die gesamte deutsche Heizungsbranche profitieren.

Hunderttausende von Immobilienbesitzern in Deutschland warten deshalb
darauf, von den ADVISOR® Energy Scouts und den Energieberatern der ADVISOR®
Uber das Energie- und Warmeversorgungskonzept der DNW umfassend informiert zu
werden.
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Energie Sparen

Aber was sind moderne, energiesparende und umweltschonende Energie-
erzeugungsanlagen, insbesondere Heizungs- oder Kihlsysteme, die immer weniger
Brennstoff verbrauchen, wenn ihr Einsatz nicht von wirksamen Malinahmen zum
Energiesparen begleitet wird? Das ist gerade so, wie wenn man einen durch-
gerosteten Eimer zum Wassertragen nutzen will.

Energiesparen erfolgt bei der Gebaudesubstanz meist durch eine sinnvolle
und wirksame AuRendammung. Da es gerade daran aber noch bei vielen, besonders
alteren Gebauden fehlt, gehort es auch zu den Aufgaben der ADVISOR® Energy
Scouts und den Energieberatern der ADVISOR®, ihren Kunden einen qualitativ
hochwertigen, also hochwirksamen Vollwarmeschutz anzubieten. Sei es fur die
komplette Fassade oder aber auch nur fir den Dachstuhl - ADVISOR® bietet auch
hier komplette Angebote ,all inklusive®, also schlisselfertig, und auf Wunsch die
gunstige und bezahlbare Finanzierung noch dazu.

Hausbesitzer sind in der Entscheidungsfindung zur Warmedammung zu-
nehmend nicht mehr ganz frei. Eine erneute EnEV-Novelle hatten die federfuhrenden
Bundesministerien bereits wahrend der Vorbereitung zur EnEV 2009 angekindigt.
Die kunftige EnEV 2012 soll sowohl fur Neubauten als auch fur Modernisierungen die
energetischen Anforderungen um nochmals fast 30 Prozent verscharfen. Die EnEV
2007 ist seit dem 1. Oktober 2007 in Kraft. Sie wird bis einschlieRRlich 30. September
2009 gelten. Ihre komplette Bezeichnung lautet: Verordnung Uber energiesparenden
Warmeschutz und energiesparende Anlagentechnik bei Gebauden (Energieeinspar-
verordnung — EnEV).

Die EnEV 2007 fUhrte seit dem 1. Juli 2008 den Energieausweis im Bestand
schrittweise verpflichtend ein. Wer eine Wohnung sucht, hat als potenzieller Kaufer
oder Neumieter das Recht den Energieausweis zu verlangen, je nachdem in
welchem Jahr das Wohnhaus erbaut wurde. Seit 1. Januar 2009 betrifft diese Pflicht
alle Verkaufer und Vermieter von Wohnungen oder Wohnhauser im Bestand. Fir den
Nichtwohn-Bestand und den Aushang von Energieausweisen in Behdrden und ge-
wissen offentlichen Dienstleistungsgebauden gilt die Pflicht zum Energieausweis ab
1. Juli 2009.

Hausbesitzer werden als mehr und mehr zum Vollwarmeschutz gezwungen.
Das gilt insbesondere bei der Vermietung und beim Verkauf, hier gesondert bei aus-
gebauten Dachgeschossen.

Hunderttausende von Immobilienbesitzern in Deutschland warten deshalb

darauf, von den ADVISOR® Energy Scouts und den Energieberatern der ADVISOR®
Uber den Vollwarmeschutz der DNW umfassend informiert zu werden.
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Das Unternehmen: ADVISOR"®

BUNDESREPUBLIK DEUTSCHLAND

Wir, die ADVISOR® GmbH, haben als ﬂ}
Unternehmensberater und Marketingspezialist fast URKUNDE
10 Jahre in maRgeblicher Position den Aufbau und ool e
die Entwicklung eines erfolgreichen deutschen
Nahwarmeversorgers gestaltet. —

Nr 300 48 703

ADVISOR® ist der Erfinder der nach allen

Seiten offenen Marketingstrategie des DNW Kon- —

zepts, die insoweit auch alle Beteiligten der SHK

Branche sinnvoll einbindet, also Hersteller, Hand- N TR TS
ler, Planer, Installateure und Brennstofflieferanten. y X *

ADVISOR® ist nicht nur Vater der duRerst umfassenden Werbekonzeption.
Wir sind auch der Erfinder und Entwickler unserer tber die Grenzen der Branche
weithin hdchst anerkannten Energie- und Warmelieferungsvertrage mit ihrer komple-
xen Vertrags- und Rechtsproblematik.

ADVISOR® hat in der Vergangenheit samtliche zur Umsetzung des DNW
Konzepts erforderlichen Refinanzierungsmechanismen entwickelt und die langjéhri-
gen Kontakte zu den jeweiligen Refinanzierungspartnern aufgebaut.

ADVISOR® hat schlieRlich malRgeblich fur die erfolgreiche Umsetzung des
DNW Konzepts gesorgt und hierzu auch ein innovatives Vertriebskonzept entwickelt.
Selbststandige, unabhéngige Energieberater der ADVISOR® beraten bundesweit als
ADVISOR® Energy Scouts oder als ,Lizenzierte Energieberater (DNW) “ und vermit-
teln erfolgreich Energie- und Warmeversorgungsvertrage.

SchlieRlich besitzt ADVISOR® samtliche mafgeblichen Urheberrechte als Er-
finder und Entwickler sowohl im vertragsrechtlichen wie auch im Marketingbereich.
Aus alledem kann und wird ADVISOR® jetzt und in Zukunft weiterhin erfolgreich
schopfen.

Das in rund 20 Jahren erfolgreicher Arbeit in der Energieerzeugung und
Nahwarmeversorgung erworbene, umfangreiche know how hat die ADVISOR® auch
in die Lage versetzt, unter dem Werbe - Label ,,DNW* zwischenzeitlich selbst als
Nahwarmeversorger im Markt aufzutreten. Dabei kann die ADVISOR® auch auf be-
wahrte Fachkréafte, langjahrig gewachsene Unternehmenskontakte und erfolgreich
beschrittene Vertriebswege zurtickgreifen.

Eine sinnvolle Ergdnzung und Abrundung fand diese Marketingkonzeption
nunmehr durch das schon jetzt héchst erfolgreiche ADVISOR™ SONNENSTROM
KONZEPT, da sich insbesondere den Erneuerbaren Energien sowie der Solartechnik
und der Fotovoltaik widmet. Hierzu hat sich jungst noch der ADVISOR"
VOLLWARMESCHUTZ gesellt.
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Der ADVISOR® Energy Scout

Jeder neue, selbststandige Berater der ADVISOR® be-
ginnt seine Tatigkeit als ADVISOR® Energy Scout — gewisser-
malf3en der Einstieg in eine erfolgreiche Beraterkarriere.

Diese Einstiegsplattform eignet sich aber nicht nur fur
Neuanfanger und zukunftige Lizenzierte Energieberater (DNW). I
Sie ist insbesondere auch fiir diejenigen gedacht, die erst einmal dieses neue Betati-
gungsfeld ndher kennen lernen wollen (als Probezeit sozusagen) oder auch hier dau-
erhaft verweilen und von hier aus nur ab und an Kunden beraten — eher nebenberuf-
lich, also von Fall zu Fall.

Zielgruppen, Aufgaben und Betatigungsspektrum des ADVISOR® Energy
Scouts sind mit denen des Lizenzierten Energieberaters (DNW) vergleichbar. N&he-
res dazu also siehe auch unter ,Lizenzierter Energieberater (DNW).

Als ADVISOR® Energy Scout erzielen aber auch die dauerhaft zusatzliche
Geschafte, Umsatze und lukrative Zusatzeinkiinfte, die Ublicherweise ihre berufliche
Ausrichtung in anderen Berufs- und Geschéftsfeldern inne haben, z.B. Versicherungs-
agenten, Immobilien- oder Finanzmakler, Steuerberater, Unternehmens-, Anlagen-
und Vermogensberater ebenso wie Dachdecker, Schornsteinfeger, Gebaude-
energieberater, Heizungsbauer, Elektriker oder Gebaudesanierer und noch viele
weitere Berufsgruppen und Gewerbetreibende. Sie alle sind in der Lage, fur sich als
ADVISOR® Energy Scouts durch einfache Beratungs- und Vermittlungstétigkeit lang-
fristig und dauerhaft bemerkenswerte Honorare zu generieren.

Der ADVISOR® Energy Scout kann also stets auf dieser Plattform tétig sein
und bleiben, wenn er das mochte. Mit ihm wird ein unkomplizierter Honorarvertrag
geschlossen. Er erhalt einen Zugang zum Bereich ,intern® auf der DNW Homepage.
Dort sind ihm &hnliche Informationen zugéanglich wie dem Lizenzierten Energieberater
(DNW). Der ,Scout vermittelt ja auch die gleichen Geschéafte wie der ,Energiebera-
ter“. Er bleibt aber stets ,Einzelkampfer®, kann sich also in dieser Funktion keine wei-
teren Berater unterordnen, von deren Umsatzen er dann ebenfalls profitiert oder ho-
here, leistungsabhéngige Honorarsétze erzielen. Der ,Scout” kann aber auch nur als
sog. Tippgeber tatig sein. D.h. er informiert die ADVISOR® uiber mogliche Projekte,
Eigentimer und Kunden und vereinbart eine erste Kontaktaufnahme zwischen Inte-
ressent und ADVISOR®. Kommt aufgrund des Tipps ein Geschéft zustande, erhalt der
~ocout® eine Tipp — Erfolgsprovision®.

Auf eigenen Antrag hin kann sich der ADVISOR® Energy Scout zum Lizen-

zierten Energieberater (DNW) qualifizieren und aufstufen lassen. Kein MUSS — stets
nur freiwillig.
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Der Lizenzierte Energieberater (DNW)

Der Lizenzierte Energieberater (DNW) der ADVISOR® ist als selbststandiger,
neutraler und unabhé&ngiger Kundenberater freiberuflich auch fur die ADVISOR® oder
eine Lizenzierte Energieagentur der ADVISOR® tatig.

Er akquiriert und informiert Kunden sowohl zum ADVISOR® Sonnenstrom
Konzept als auch zu dem ,Innovativen Energie- und Wéarmelieferungskonzept* der
ADVISOR®.

Er erklart seinen Kunden, die selbst Fotovoltaikanlagen anschaffen und auf
dem Dach lhrer Hauses oder Geb&udes betreiben wollen, wie sie mit dem
ADVISOR® CASH BACK System gleich 6 — 8 Wochen nach der Installation etliche
tausend Euro auf ihr Konto erhalten, mit welchen Ertragen sie zusatzlich in den
kommenden 20 Jahren rechnen kdnnen, und wie sie, auch ohne finanzielle Eigen-
mittel, von der ADVISOR® GmbH eine Fotovoltaikanlage schliissel- und betriebsfertig
geliefert bekommen. Dazu naturlich auch noch jede Menge Rat und Hilfe und eine
ordentliche Nachbetreuung.

Er berat seine Kunden aber auch und insbesondere zu Fragen der Neuin-
vestition oder des Austausches alter Energieerzeugungsanlagen (Heizkessel, Hei-
zungsanlagen, etc.) und schlagt Wege und Lésungen vor, wie der Immobilienbesitzer
zu neuen Energieerzeugungsanlagen (Heizkesseln etc.) kommt, ohne ggf. dafiir auch
nur einen Cent selbst investieren zu mussen. Auch erklart er, wie man den Aufwand
und das Betriebsrisiko einer vorhandenen Heizungsanlage auch durch Vermietung
oder Verkauf loswerden und dabei sogar noch eine Stange Geld verdienen kann.

Soweit es sich bei der Energie um Warmeenergie, Kélte oder Strom handelt,
informiert und erlautert der Energieberater der ADVISOR® seinem Kunden anhand
der ihm zur Verfigung stehenden Unterlagen ausfiihrlich das "Energie- und Warme-
versorgungskonzept der DNW",

Der Lizenzierte Energieberater (DNW) bezieht von der ADVISOR® eine be-
achtliche Vermittlungsprovision, sofern seine Beratung zum Erfolg fuhrt, also zum
Kauf eine Fotovoltaikanlage, zur Pacht von geeigneten Fotovoltaikdachern oder ent-
sprechendem Gelande oder zum Abschluss eines Energie- und Warmeversorgungs-
vertrages.

Natirlich darf der Lizenzierte Energieberater(DNW) auch alle anderen Pro-

dukte und Dienstleistungen der ADVISOR® vermitteln und erhalt hierfur auch eine be-
achtliche Erfolgsprovision.
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Die Grundvoraussetzungen des Lizenzierten Energieberaters (DNW)

Haupt- oder nebenberufliche Tatigkeit

gleichermal3en fir M&nner wie Frauen geeignet

Gepflegtes AuReres - gute Umgangsformen

Finanziell geordnete Verhéltnisse

Telefon, Fax, PC, Internetzugang - wenn irgend méglich Handy
Mobilitat bei freier Zeiteinteilung.

Mindestalter: 18 Jahre

Hochstalter: je nach eigener Leistungsfahigkeit
Branchenspezifische Fachkenntnisse nicht erforderlich.

o 0O 0O 0O 0O O O O O

Notwendige Grundbegriffe werden von uns standig Internet basierend ver-
mittelt und geschult. Technische Grundkenntnisse eines Normalverbrauchers sind
aber nitzlich.

Kunden- und objektbezogene, fachliche Unterstiitzung durch ADVISOR® sind
selbstverstandlich.

Details des Energie- und Warmeversorgungsvertrages oder der Installation
und des Betriebes einer Fotovoltaikanlage sowie fachspezifische Fragen werden
spater direkt zwischen ADVISOR® und dem Kunden verhandelt, geklart und abge-
schlossen.

Die fachspezifische Fotovoltaik- oder Energieberatung selbst, alle Analysen
oder Begutachtungen erfolgen nur und direkt durch qualifizierte Fachkrafte der
ADVISOR®

Natirlich muss vom Lizenzierten Energieberater (DNW) dazu die erforderli-
che, grundsétzliche Vorarbeit geleistet sein, um die entsprechende Abschlussbereit-
schaft des Kunden zu sichern und den eigenen Provisions- oder Honoraranspruch zu
begriinden.

Sofern gewiinscht gibt ADVISOR® zu allen Fragen rund um die EDV, den PC
und das Internet gerne Auskunft. Falls erforderlich ist ADVISOR® auch bei den not-
wendigen Einrichtungen von PC, Fax oder des Internetzugangs sowie allen notwen-
digen Anschlisse, einschlielich entsprechender Schulung, behilflich.

Im Rahmen der Lizenz Vereinbarung wird dem Lizenzierten Energiebe-

rater (DNW) ab der 2. Beraterstufe auf Wunsch eine eigene Homepage zur Ver-
flgung gestellt.
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Wie wird man Lizenzierter Energieberater (DNW)

Lizenzierte Energieberater (DNW) der ADVISOR® er-
werben durch Abschluss einer Lizenzvereinbarung eine sog.
Vertriebslizenz. Dem Abschluss einer Lizenzvereinbarung geht
stets die ,Probezeit* als ADVISOR® Energy Scout voraus. Fri-
hestens nach der Abwicklung der ersten 3 — 5 Projekte kénnen
die ,Scouts” dann eine Vertriebslizenz beantragen. Darin wer-
den sie zum ,Lizenzierten Energieberater (DNW) ernannt, und beginnen in der Regel
in der ersten Beraterstufe als ,Berater‘- haupt- oder nebenberuflich, stets nach eige-
ner Wahl. Dabei kann man es zukunftig belassen. Man kann aber auch engagiert die
eigene Erfolgsleiter empor klimmen. Hierbei bieten sich hervorragende, berufliche
Zukunftsperspektiven und lukrative Aufstiegsméglichkeiten. Da ist es wie im norma-
len Leben: Der Eine ist und bleibt immer ein zufriedener Sachbearbeiter, den Ande-
ren drangt es standig nach oben — lber die Position eines Abteilungsleiters bis hin
zur Unternehmensfihrung.

Ganz gleich, welcher Bezirksdirektion man zugeordnet ist, kann man seine
Tatigkeit trotz allem quasi von Zuhause aus betreiben.

Das Arbeitsfeld liegt also direkt vor der eigenen Tir. Dennoch ist es nicht be-
schrankt, d.h. man kann ohne jegliche Gebietsbeschrankung innerhalb der gesamten

BRD tatig sein.

Die eigene berufliche und finanzielle Zukunft lasst sich so durch ent-
sprechendes Engagement selbst gestalten.
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Die Aufgaben des Energieberaters

1. Akquisition und Beratung von Immobilienbesitzer, die mit dem durchdach-
ten ADVISOR® Sonnenstrom Konzept, auch ohne eigene Finanzmittel, ggf. auch
ohne eine eigene Immobilie zu besitzen, zu einer hochrentablen Fotovoltaikanlage
und mit dem ADVISOR® CASH Back System zu einer beachtlichen Sofort - Voraus-
zahlung kommen wollen.

2. Akquisition und Beratung von Immobilien- und Grundstiicksbesitzern, die
ihre groBen Dach- oder Freiflachen langfristig und hochst lukrativ an zahlungskraftige
Investoren vermieten oder verpachten wollen.

3. Grundsétzliche Vorstellung und Erlauterung des ADVISOR® Sonnen-
stromkonzepts mit dem Ziel, dass zwischen dem Kunden und der ADVISOR® ein
Kauf- oder Vermittlungsvertrag Uber Fotovoltaikanlagen oder zu vermietende Dach-
oder Freiflachen zustande kommt.

4. Aufnahme eines sogenannten, vorgefertigten Antrages auf Projektbear-
beitung, eines Vermarktungsauftrages und einer unverbindlichen Ertragskalkulation
zur notwendigen Datensammlung Uber den Kunden, die entsprechende Fotovoltaik-
anlage, die Sammlung aller notwendigen Informationen und Unterlagen und eine an-
ndhernde Ertragsberechnung. Das notwendige Wissen hierzu wird durch umfangrei-
ches Informationsmaterial vermittelt, das weitestgehend im Internet permanent zur
Verfligung steht und standig aktualisiert wird. Ergénzt wird es bei Bedarf und nach
besonderer Vereinbarung durch persénliche Unterweisungen, eine kostenlose, tele-
fonische Hotline und punktuelle Schulungsangebote der ADVISOR®.

5. Akguisition von Immobilienbesitzern oder Bauherren, die alte Energie-
oder Heizkesselanlagen umristen oder in Neubauten neue Energie- oder Heizkes-
selanlagen installieren missen, oder die einfach nur den Aufwand und das Betriebs-
risiko einer vorhandenen Heizungsanlage loswerden und dabei sogar noch eine
Stange Geld verdienen wollen, in dem sie diese an die DNW vermieten oder verkau-
fen.

6. Grundsatzliche Vorstellung und Erlauterung des Energie- und Warmever-
sorgungskonzepts der DNW mit dem Ziel, dass zwischen dem Kunden und der DNW
ein sogenannter Energie- oder Warmeversorgungsvertrag oder ein Warmedienstver-
trag zustande kommt

7. Information und Beratung des Kunden, wie
dieser bei Einsatz des DNW Energie- und Warmever-
sorgungskonzepts zukinftig ggf. keinen Cent in die
Anschaffung einer neue Energie- oder Warmeerzeu-
gungsanlagen investieren muss, erhebliche Energie-
und Wartungskosten spart, keinerlei Betriebsrisiko ei- .
ner modernen Energie- oder Heizkesselanlage mehr tragt, falls er vermietet, alle
Warmekosten an seine Mieter umverteilen darf, sich Giberhaupt nicht mehr um seine
Energie- oder Heizkesselanlage kimmern muss, dennoch kontinuierlich, energiespa-
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rend und umweltschonend mit Energie oder Warme versorgt wird - und das bei bis-
lang unerreichter Betriebssicherheit und Versorgungszuverlassigkeit.

8. Aufnahme eines einer sogenannten, vorgefertigten Checkliste zur notwen-
digen Datensammlung ber den Kunden und die entsprechende Energie- oder War-
meerzeugungsanlage sowie Sammlung aller notwendigen Informationen und Unter-
lagen. Das notwendige Wissen hierzu wird durch umfangreiches Informationsmaterial
vermittelt, das weitestgehend im Internet permanent zur Verfligung steht und standig
aktualisiert wird. Erganzt wird es bei Bedarf und nach besonderer Vereinbarung
durch personliche Unterweisungen, eine kostenlose, telefonische Hotline und punk-
tuelle Schulungsangebote der ADVISOR®.

9. Anweisung und Unterstiitzung der Kunden, die auf Anforderung der
ADVISOR® notwendigen Unterlagen zu beschaffen und vorzulegen sowie die ent-
sprechenden Maflinahmen einzuleiten bzw. Auftrage zu erledigen. Die wesentlichs-
ten, beizubringen Unterlagen oder zu erledigenden MaRnahmen sind auf entspre-
chenden Check Listen vorgegeben.

10. Vorstehendes gilt sinngemal auch fur den seit kurzem von ADVISOR®

angebotenen Vollwarmeschutz und andere, energiesparende oder energetisch
sinnvolle MaRhahmen..
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Die Zielgruppen des Lizenzierten Energieberaters (DNW)

Immobilien- oder Grundstiicksbesitzer, die auf ihren Dach- oder Freiflachen
Fotovoltaikanlagen installieren und betreiben wollen, oder die diese Flachen an In-
vestoren vermieten wollen, die ihrerseits dort Fotovoltaikanlagen installieren und be-
treiben.

Immobilienbesitzer, Bauherren, Bautrdger oder Gemeinschaften von Eigen-
tumswohnungsbesitzern (WEG), die ihre alten Heizungs- oder Heizkesselanlagen
oder auch andere Energieerzeugungsanlagen umristen oder in Neubauvorhaben
neue Heizungs- oder Heizkesselanlagen installieren missen, oder die einfach nur
den Aufwand und das Betriebsrisiko einer vorhandenen Heizungsanlage loswerden
und dabei sogar noch eine Stange Geld verdienen wollen, indem sie diese an die
DNW vermieten oder verkaufen.

Immobilienmakler — Versicherungsagenten — Anlageberater — Steuerberater -
Architekten — Unternehmer - Schornsteinfeger - usw., die entsprechende Informatio-
nen und Adressen liefern kénnen.

Dem Energieberater, der Uber erweiterte oder fachspezifische Kenntnisse
verflgt, ertffnet sich als weitere Zielgruppe die gesamte SHKE Branche und / oder
der wachsende Markt der Erneuerbaren Energien, insbesondere aber die Planer,
Fachhandler, Hersteller, Installateure, etc.
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Die Objekte

Objekte, fir die sich das ADVISOR” Sonnenstrom Konzept besonders

eignet:

O

o

o

Dachflachen, mind. 27 m? ...(reine Flache, ohne Dachfenster,
Kamine, Liftungen, Gauben, Dachstander, usw.)

auf kleinen bis groRen Wohnhéusern

auf gewerblichen Anwesen

auf Hallen, usw.

Objekte, fiir die sich das ADVISOR"” Dachvermietungskonzept besonders

eignet:

o

@)

o

o

o

@)

@)

schrage Dachflachen, mind. 600 m? ...(reine Flache, ohne Dachfens-
ter, Kamine, LUftungen, Gauben, Dachstander, usw.)

groRen Wohnhausern

auf gewerblichen Anwesen

auf Hallen, usw.

Flachen auf Flachdachern, mind. 1.000 m? ...(reine Flache, ohne
Dach- oder Luftungsfenster, Kamine, Liftungen, Dachstéander, usw.)
grol3en Wohnhausern

auf gewerblichen Anwesen

auf Hallen, usw.

Freiflachen, mind. 4,5 ha (Industriebrachen, Gewerbeflachen, ehem.
Militdrgeléande, sog. Konversionsflachen, landw. Flachen, die min-
destens in den 3 Jahren zuvor als Ackerland bewirtschaftet wurden,
usw.

Beschattung durch angrenzenden Bewuchs, wie Badume, Straucher, etc., durch Ge-

baude oder Wande, usw. sollte in allen Fallen vermieden werden
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Objekte, fur die sich der DNW Warme Direkt Service (WDS), also die kleine
Variante des DNW Energie- und Warmeversorgungskonzepts, besonders

eignet:
o Ein- oder Zweifamilienhauser
o Reihenhauser (einzeln)
o Kleinere Wohn- oder Gewerbeobjekte
o und alle Objekte bzw. Anlagen, bei denen die Immobilienbesitzer die

Brennstoffbeschaffung lieber selbst in Handen behalten wollen

Die mit Warme zu versorgende Flache sollte pro Vertrag mindestens 90 m2
umfassen.

Objekte, fur die sich das DNW Energie- und Warmelieferungskonzept
(WVV) besonders eignet:

o mittlere bis gro3e Mietshauser

o Reihenh&user

o Siedlungen und ganze Stadtteile (Fernwarmekraftwerke und
Fernwarmenetze)

o Eigentumswohnanlagen

Liegenschaften von Kommunen, offentlichen oder privaten Woh-

nungsbaugesellschaften, Genossenschaften, Bautragern, etc.

Verwaltungs- oder Birogebaude

Krankenhauser, Pflegeheime, Kirchen, Kindergéarten

Industriegebéude und Industriekomplexe

grolRere Einfamilienhéuser, usw.

o

o O O O

Die mit Energie, insbesondere die mit Warme zu versorgende Flache sollte
pro Vertrag mindestens 400 m2 umfassen.

Das ADVISOR® Vollwarmeschutz Konzept eignet sich eigentlich fur jede
Immobilie, bei der EnergiesparmalRnahmen angesagt sind, und bei der die
Warmedammung nicht ausreichend ist.
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Die InvestitionsgrofRen

Die durchschnittlichen Investitionen pro Fotovoltaikanlage bewegen sich zwi-
schen 10.000 € und 40.000 € im Einfamilienhaus und zwischen ca. 30.000,00 €,- und
ca. 500.000,00 € je nach GréRe der Gbrigen Immobilienobjekte.

Die durchschnittlichen Jahresmietraten pro Dachanlage bewegen sich zwi-
schen 1.000 € und 50.000 €. Jahresmieten von 100.000 € und mehr, je nach GréRRe
der Dachflachen, sind auch keine Seltenheit.

Die durchschnittlichen Investitionen pro Energie- oder Warmeerzeugungs-
anlage bewegen sich zwischen 8.000 € und 15.000 € im Einfamilienhaus und zwi-
schen ca. 10.000,00 €,- und ca. 100.000,00 € je nach GroR3e der tbrigen Immobilien-
objekte.

Die durchschnittlichen Investitionen beim Vollwarmeschutz bewegen sich
zwischen 10.000 € und 20.000 € am Einfamilienhaus und zwischen ca. 30.000,00 €,-
und ca. 200.000,00 € je nach Grofe der Ubrigen Immobilienobjekte.

Auch sind schon Einzelinvestitionen in Hoéhe von 820.000,00 € und Angebote
bis zu 25.500.000,00 € (Heizkraftwerke) umgesetzt worden.

Die letztendlich durch ADVISOR® / DNW realisierten Investitionssummen

oder Jahresmietraten bilden die Grundlage fur die Berechnung der Provisions- und
Honoraranspriche der Lizenzierten Energieberater (DNW).
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Die Fotovoltaikanlagen

Anlagen, die mit dem ADVISOR® Sonnenstrom Konzept realisiert werden
kénnen:

Anlagen mit monokristallinen Modulen
Anlagen mit polykristallinen Modulen
Anlagen mit Dinnschicht Modulen
aufgestanderte Anlagen

nachgefiihrte Anlagen

usw.

o 0O O O O O

Die Energie- oder Warmeerzeugungsanlagen

Anlagen, die mit dem DNW Energie- und
Warmeversorgungskonzept realisiert werden kdénnen:

kleine bis grol3e Kesselanlagen

Nah- und Fernwarmenetze
Fernwérme - Hausanschlussstationen
Blockheizkraftwerke (BHKW's) Kraft-Warme-Kopplung zur Warme-
und Stromerzeugung

Biogasanlagen

Heizh&user - Heizwerke

Erdwarmeanlagen

Windkraftanlagen

Kalteanlagen

o O O O

o O O O O

komplette Heizungsanlagen

Sekundarkreise, wie Heizkorper, Pumpen, Verteiler
Solaranlagen

Fotovoltaikanlagen

Warmepumpen

usw.

o O O O O O

Der Vollwarmeschutz

Objekte, die mit dem ADVISOR® Vollwarmeschutz Konzept realisiert werden
kénnen:

AuRenwande von Einfamilienhdusern

Dachbéden von Einfamilienhausern

AuBenwande von Mehrfamilienhdusern

Dachbéden von Mehrfamilienhdusern

AuRenwande von Einfamilienhdusern

AuRenwéande von gewerblichen und industriellen Immobilien
Usw.

o O O O O O O
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Die erfolgsorientierte Entlohnung

Die Beratung durch den Energieberater der ADVISOR® das darauffolgende
Angebot Uber eine Fotovoltaikanlage, einen Dachpachtvertrag, das Energie- und
Warmeversorgungsangebot oder das Angebot Uber einen Vollwarmeschutz sind
naturlich fir den Kunden kostenlos.

Kommt aber aufgrund der vorausgegangenen Beratung ein Kaufvertrag tuber
eine Fotovoltaikanlage, ein Dachpachtvertrag, ein Energie- oder Warmeversor-
gungsvertrag oder einen Vollwarmeschutz mit dem Kunden rechtswirksam zustande,
erhalt der Berater von der ADVISOR® eine beachtliche Vermittlungsprovision.
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Die Provision

Der Energieberater erhalt, je nach seiner tatsachlichen
Einstufung, fur jeden von ihm vermittelten Kaufvertrag tber eine
Fotovoltaikanlage, einen Energie- und Warmeversorgungsver-
trag oder einen Warmedienstvertrag:

mindestens 3% Provision (ADVISOR® Energy Scout)
hdchstens jedoch 10% Provision (als Direktor). Bezugswerte sind die im Rahmen des
vermittelten Vertrages durch DNW getétigten Investitionssummen fir die Energie-
oder Warmeerzeugungsanlagen oder die Mieten bzw. Kaufsummen, die von der
DNW an den Kunden gezahlt werden. Bei Anlagen auf fremdem Dach gelten abwei-
chende Werte. In hdheren Stufen als der 1. Beraterstufe, kbnnen zuséatzliche und be-
achtliche Einnahmen und Honorare aus Anteilsprovisionen hinzukommen. MalRgeb-
lich ist der jeweils gultige sog. Provisionsschlussel (ID 085)

Unterstellt man die durchschnittlichen Investitionen pro Energie- oder War-
meerzeugungsanlage, kommt da pro Kunde fur den vermittelnden Lizenzierten Ener-
gieberater (DNW) jeweils eine beachtliche Honorarsumme zusammen.

Beispiel 1:

Mehrfamilienhaus, neue Heizkesselanlage, DNW Investition 20.000,- €.
Der Energieberater erhalt fir sein Zustandebringen des Warmeversorgungs- oder
Warmedienstvertrages schon als Scout in der Eingangsstufe 3% aus 20.000,- € In-
vestsumme, demnach 600,- € Vermittlungsprovision

Beispiel 2:

Mehrfamilienhaus, DNW mietet die vorhandene Heizkesselanlage 15 Jahre
lang fur monatlich 300,- €. Der Energieberater erhalt fur sein Zustandebringen des
Warmeversorgungsvertrages schon als Scout in der Eingangsstufe monatsanteilig
3% aus 54.000,- € also insgesamt 1.620,- € Vermittlungsprovision.

Beispiel 3:

Einfamilienhaus. Der Eigentimer erwirbt eine Fotovoltaikanlage im Wert von
30.000,- € Der Energieberater erhalt fir sein Zustandebringen des Kaufvertrages
schon als Scout in der Eingangsstufe 3% aus 30.000,- € also insgesamt 900,- €
Vermittlungsprovision.

Beispiel 4:
Dachflache. Der Eigentimer vermietet seine Dachflache (davon 1.000 m2
nutzbar) an einen ADVISOR® Kunden. Der Energieberater erhalt fir sein Zustande-

bringen des Pachtvertrages schon als Scout in der Eingangsstufe 30% der ersten
Jahresmiete (z.B. 2.000,- €) also insgesamt 600,- €
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Der Lizenzvertrag

Als Lizenzierter Energieberater (DNW) wird man von der ADVISOR® auf die
Selbststandigkeit und Beratungstatigkeit umfassend vorbereitet.

Der Lizenzvertrag sichert dem Berater die Nutzungsrechte am ausgefeilten
Vertriebskonzept, standige, fachliche Begleitung, Schulung und Betreuung, ermég-
licht den Erwerb einer geschaftsméRigen Grundausstattung, sowie Lieferbereitschaft
entsprechend zugelassenen Arbeits-, Werbe- und Informationsmaterials und nicht
zuletzt den erforderlichen Objektschutz, der die vom Energieberater angebahnten
Kontakte absichert. Auch kann er geeignetes Adressenmaterial potentieller Kunden
oder Interessenten abrufen.

Ausbildung, Schulung und Unterweisung erfolgen grundsétzlich schriftlich
und Internet basierend.

Darliber hinaus kdnnen nach gesonderter Absprache und Vereinbarung unter
anderem Einzelunterweisungen, ggf. aber auch Weiterbildungs- und Schulungssemi-
nare sowie Einzelberatung und -unterstitzung in vielen Fach-, Rechts-* und Steuer-
fragen* angeboten werden. Letztere insbesondere dann, wenn der Energieberater
mit seiner Selbststéndigkeit (auch nebenberuflich) unternehmerisches Neuland be-
tritt.

Im Internet stehen dem Lizenzierten Energieberater (DNW) im durch Pass-
wort geschitzten Bereich weitere, vielfaltige Informationen und Dokumente zur Ver-
flgung, die permanent aktualisiert werden. Zusatzliche Infos und Ausklnfte erhalt der
Lizenzierte Energieberater (DNW) via Telefonhotline.

SchliefZlich wird nach MalRgabe von ADVISOR® neben weiteren Zugaben flr
den Lizenzierten Energieberater (DNW) ab der 2. Beraterstufe eine eigene, mehrsei-
tige Homepage im Internet eingerichtet, die auch eine eigene eMail Adresse bein-

haltet.

*) nur durch zugelassene Rechtsanwélte und Steuerberater
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Der Preis
fur Selbststandigkeit und Unabhangigkeit

Selbststandigkeit, Unabhangigkeit und jedes Ge-
schaft erfordern meist erhebliche, eigene Investitionen und
ein hohes Mal} an Risikobereitschaft des ,neuen Unterneh-
mers®. Demgegeniber verlangt die Tatigkeit eines ,Lizenzierten Energieberaters
(DNW)* aber vergleichsweise geringe Investitionen bei absolut Uberschaubarem Ri-
siko.

Der Einstieg in andere Lizenz- oder Franchisevertrage bedingt oft risikoreiche
Investitionen in die Zukunft, nicht selten zwischen 25.000 und 150.000 Euro. Manch-
mal sind noch weit hhere Summen zu investieren. Gleichwohl ist auch dort nirgends
der Erfolg vorprogrammiert, sondern erfordert stets personlichen, harten Einsatz.

Natdrlich wird dem Lizenzierten Energieberater (DNW) von der ADVISOR®
auch kein Geld geschenkt. Aber demjenigen, der sich durch persdnliches Engage-
ment, Freude an der eigenen Leistung und dem festen Willen, durch harte Arbeit und
stéandige Fortbildung eine dauerhafte und zukunftstrachtige Existenz aufbauen will,
bietet das Unternehmenskonzept der ADVISOR® eine geeignete Plattform fir ein luk-
ratives, zukunftssicheres und seriéses Haupt- oder Zweiteinkommen.

Der Abschluss eines Lizenzvertrages des Lizenzierten Energieberaters
(DNW) ist insoweit relativ preiswert, risikoarm aber dennoch, angesichts des riesigen
Marktpotentials auf einem der wenigen Zukunftsmarkte Deutschlands, héchst erfolg-
versprechend.
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Die Lizenzkosten

Zur Ausilibung der zukiinftigen Beratungs- und Vertriebstatigkeit muss der Li-
zenzierte Energieberater (DNW) mit der ADVISOR® GmbH eine sogenannte Lizenz -
Vereinbarung abschlieRen.

In der 1. Beraterstufe (Berater) ist der Vertrag Lizenzkosten frei.

Der Berater ist aber z.B. verpflichtet, jahrlich an vier Schuldungs- oder Fort-
bildungsmalnahmen teilzunehmen, zumindest jedoch, die entsprechenden Unterla-
gen zu erwerben. Die Schulungs- oder Fortbildungsmalinahmen kdénnen auch Inter-
net basierend angeboten werden.

Ab der 2. Beraterstufe entstehen Lizenzkosten (weil auch noch mehr Leis-
tung geboten wird). Die HOhe ist in der sog. Aufbau- und Aufstiegshierarchie mit Pro-
visionsschlissel (ID 085) geregelt. Aufstieg und Lizenzkosten sind aber KEIN MUSS.
Daruber entscheidet der Lizenznehmer vielmehr individuell und ganz persénlich.

Aber selbst diese Lizenzkosten nehmen sich langst nicht so dramatisch aus,
wie das vielleicht beim ersten Hinsehen anzunehmen ist. Je nach Umfang der Foto-
voltaikanlagen, der Pachtvertrage oder der Grof3e der Energie- oder Warmeerzeu-
gungsanlage kann namlich bereits mit ein oder zwei vermittelten Vertragen die ge-
samte Jahreslizenz erwirtschaftet werden.

Ubrigens. Allein schon die fur den Lizenzierten Energieberater (DNW) einge-
richtete, umfangreiche Homepage im Internet nebst eigener eMail Adresse ist fur sich
genommen schon ein Grof3teil der Lizenzgebihren wert. Viele weitere Vorzige und
Extras gegeniber von Lizenzkosten freien Vertragen kommen noch hinzu.

Da es sich sowohl bei der ADVISOR® als auch i.d.R. bei den Energieberatern
um Unternehmer handelt, verstehen sich dann alle Rechnungen, Provisionen und Li-
zenzgebuhren natirlich zzgl. der jeweils geltenden MWSt, sobald die sog. USt-ID
Nummer nachgewiesen wird.

»Schnuppern erlaubt*

Der zukunftige Berater hat in den ersten 30 Tagen des Lizenzvertrages ein
gesondertes, kurzfristiges Kundigungsrecht mit einer Frist von drei Arbeitstagen, da-
mit er sich selbst oder unser Vertriebskonzept, quasi im Echtbetrieb, auf Eignung und

Wirksamkeit Uberpriifen kann. Danach gelten Ubliche Kiindigungsfristen.

Wer das dann noch verbleibende Restrisiko nicht eingehen will - der wird
wohl nie ,Unternehmer*.
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Die Betreuung
Auf dem Weg zum Erfolg

berat die ADVISOR® ihre Energieberater stan-
dig zu vielen Fragen im Rahmen ihrer zukunftigen T&-
tigkeit, z.B. Werbung, Marketing, Unternehmens- oder
Betriebsfiihrung, Recht, Steuern etc.

Das durchdachte und erfolgreiche Vertriebskonzept der ADVISOR® bietet zu-
dem hervorragende Aufstiegsmdglichkeiten mit beachtlich steigendem Einkommen.
Dabei kann man sich vom ADVISOR® Energy Scout tiber den Berater (1. Berater-
stufe) bis zum Bezirksdirektor (4. Beraterstufe), d.h. bis zum Leiter einer eigenen Be-
zirksdirektion qualifizieren und selbst hocharbeiten.

Der Aufstieg ist aber beileibe ,kein Muss®. Es dient vielmehr denjenigen,
die mit dem Rang und dem Provisionssatz der ersten Beraterstufe auf Dauer nicht
zufrieden sind. Durch Erreichung moderater Umsatzziele oder die Betreuung anderer
Berater, kann man sich qualifizieren und fur héhere Aufgaben empfehlen. Damit ein-
hergehend steigen natirlich die prozentualen Einnahmen aus eigenen Honoraren.
Hinzu kommen anteilige Einnahmen aus den Honoraren der dann unterstellten und
zu betreuenden Mitarbeiter, sowie weitere Erfolgspramien.

Ob man Uberhaupt diese Erfolgsleiter emporsteigen will und wie schnell, liegt
einzig und allein an Einem selbst. Sie ist keine Pflicht, aber sicher stets ein besonde-
rer Ansporn. Der Eine gibt sich mit seiner Einstiegsposition zufrieden und ist so im-
mer nur fir sich selbst verantwortlich. Den Anderen treibt es zu Héherem: zu mehr
Einsatz, zu mehr Aufgaben, zu mehr Verantwortung — zu mehr Geld.

Jeder Berater halt dieses Erfolgsrezept also selbst in der Hand und
kann sich immer und jederzeit selbst und frei dazu entscheiden.

So gesehen ist auch die zu entrichtende Lizenzgebihr, nicht zuletzt gemes-
sen an den Gesamtkosten vergleichbarer Lizenz- oder Franchiseunternehmen, eher
ein bescheidener Beitrag und ein durchaus akzeptables Risiko fur eine aussichtsrei-
che, berufliche und finanzielle Zukunft.
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Die Leiter zum Erfolg

Mehr zu den vielfaltigen Erfolgs- und Aufstiegsmaoglichkeiten unserer ,Bera-
ter* vermitteln auch unsere diversen Unterlagen. Interessierte kbnnen aber auch je-
derzeit detaillierte Informationen im personlichen Gesprach abrufen.

Fangen Sie aber doch erst einmal an und gehen Sie mit uns gemeinsam
die ersten Schritte. Sammeln Sie eigene Erfahrung und machen Sie sich dann
Ihr eigenes Bild. Werden Sie ADVISOR® Energy Scout.

Wir sind Uberzeugt, Sie werden sich bald selbst nach weiteren Aufstiegsmaog-
lichkeiten bei uns erkundigen.

Kein Erfolg kommt von alleine b §

- Ty & -
: .
: ‘
)

Unabhangigkeit, Mut, Fleil3, jederzeitige Ein-
satzbereitschaft, volles Engagement und ein guter Ar-
tikel ist die Grundlage eines jeden geschéftlichen Er-
folgs. Die ADVISOR® bietet hierzu zweifellos ein erst-
klassiges Produkt.

Motivation sowie Art und Umfang der Betreuung bestimmen auch maf3geb-
lich den Erfolg der unterstellten Energieberater.

Zaghaftigkeit, mangelndes Durchhaltevermdgen oder Mifiggang vermogen
aber ebenso den eigenen Erfolg vollig infrage zu stellen.

Es liegt also an jedem selbst, was er aus den Mdglichkeiten macht, die ihm
das vorgestellte Vertriebskonzept bietet.

Langfristigen und durchschlagenden Erfolg hat nur der Tuchtige. Das ist aber

gerade auch der grandiose Gegenwert einer jeden geschéftlichen Unabhangigkeit
und Selbststandigkeit.

ID_086_Berater_im_Zukunftsmarkt.doc Vers. 1.0 Berater in Zukunftsmarkt Deutschlands - Seite 28 von 30 — © Advisor GmbH 1990 - 2011



Die Zukunftsaussichten

Der bundesdeutsche Markt fir Erneuerbare
Energien und der Energie- und Wé&rmeenergiemarkt
bergen zuklnftig und langfristig ein enormes Wachs-
tumspotential.

Von ihm kénnen alle, die das ADVISOR® Sonnenstrom Konzept und das
"DNW Energie- und Warmeversorgungskonzept" umsetzen, héchst erfolgreich und
langfristig partizipieren.

Das ADVISOR® Sonnenstrom Konzept und das "DNW Energie- und Warme-
versorgungskonzept" bieten erfolgreichen Energieberatern der ADVISOR® eine si-
chere Plattform zum Aufbau einer lukrativen und zukunftssicheren Existenz.

Voraussetzungen des Lizenzierten Energieberaters (DNW) hierzu sind:

Absolute Seriositét

Zuverlassigkeit, Punktlichkeit und Gewissenhaftigkeit
Intensive und erfolgreiche Kundenakquisition
Permanente Information, Schulung und Fortbildung
Fachkundige Erstberatung der Kunden

usw.

o O O O O O

Dabei sind die stéandige Betreuung und Unterstitzung durch die ADVISOR®
GmbH gesichert

Die erfolgreiche Zukunft in eigenen Handen - J

Seriositat, personlicher Einsatz und unbedingter Wille
zum Erfolg bestimmen einzig und allein die zukunftigen finanzi-
ellen und beruflichen Aussichten des Lizenzierten Energiebe-
raters (DNW) der ADVISOR®.

Es liegt deshalb alles ganz alleine an ihm selbst 1S

Als serigser und fachkundiger ADVISOR® Energy Scout oder Lizenzierter
Energieberater (DNW) der ADVISOR® wird er seine Zukunft erfolgreich gestalten.

Und er kann sofort damit beginnen.
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Sie sind vom ADVISOR® Sonnenstromkonzept und vom DNW
Energie- und Warmeversorgungskonzept uberzeugt und wollen
als zukiinftiger ADVISOR® Energy Scout sofort starten?

Dann senden Sie uns einfach das moéglichst vollstandig ausgefillte Datenblatt -
Kurzbewerbung (ID 040) - am besten online. Das Datenblatt finden Sie schnell
Uber unsere Sonder Website www.dnwberater.de

Sollten Sie das Datenblatt auf anderer Art und Weise ausfillen und versenden, so gilt
folgendes:

e Nur mit Maschine oder gut lesbar mit Druckbuchstaben ausftillen und uns
am besten als pdf. Datei per eMail, alternativ als Fax zusenden

Nach Erhalt und Prufung Gbersenden wir lhnen:
die Honorarvereinbarung (ID 196A)
Sie bendtigen noch mehr Informationen oder Sie wollen zunachst erst einmal nur

ganz einfach als Energy Scout (Tippgeber) tatig werden und dafir nattrlich auch
eine, wenn auch geringere Provision erhalten? Dann rufen Sie uns doch einfach an.

Weitere, ausfihrliche Basisinformationen zum Thema ,Energie- und Warmever-
sorgung®, zum DNW Energie- und Warmelieferungskonzept und zu allen Energiebe-
ratungsdienstleistungen der ADVISOR®, finden Sie auch unter:

www.dnw.de oder unter www.advisor.de

Natirlich steht ADVISOR® auch per allgemeinem email, telefonisch oder auch schrift-
lich gerne zur Verfligung

Anschrift / Address: I
Advisor® Gesellschaft fiir Energie | V1V INH
und Unternehmensberatung mbH .
Marienstr. 14 - D-63776 Mombris =
Germany !

Sitz / Corporate domicil:
Mombris

Handelsregister / Commercial register of the local court:
HRB 6135 AG Aschaffenburg

UST-ID / VAT identification number:
DE 149959570

Geschéftsfuhrer / Director:
Marianne Brendel

phone (+49) (0)6029 996252 - faxsimile (+49) (0)6029 996253

eMail info@ advisor.de
Homepage www.advisor.de
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